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都市车界·车市

“大友汽贸，您的朋友”，
在省城济南，每一位买车人
和开车人都对这句话耳熟能
详。从2000年大友集团第一
家专营店成立，到2011年第
八家门店大友明专营店落户
章丘。11年间，通过不懈努力
大友集团在济南地区取得了
良好的口碑，也获得社会各
界和广大消费者的厚爱。由新
天籁、奇骏、逍客、轩逸、骐达、
阳光、骊威、玛弛组成的东风
日产明星家族，备受市场亲
睐！其中被誉为“最富有时尚
年轻感的SUV”的逍客成为当
今SUV市场的领军车型。

火得发烫 新逍客加

冕2.0排量SUV销量之王

跨入2011年，历经百般
锤炼的新逍客，开年即展露
出王者之气，随着更具产品
竞争力的新逍客的夺目登
场，使得新逍客的攻城拔寨
之势更加强劲，1月份就实现
销量7132辆，3月以8290辆的

销量再创历史最佳，6月加冕
月度销量王冠，直到7月销量
连续破万辆，至此半年多完
成销售57794辆，并在2.0L排
量主力市场上以50578辆，领
导群英。

业内人士认为：“新逍客
作为该细分市场的开拓者，
从最初的开疆辟土，到如今
的市场头名，一直表现出过
人的胆识和高超的谋略。随
着中国消费者对该类车型接
受度的日益提高，创造四年
累计销量过百万神话的逍
客，应该能长期保持这种超
一流的表现。”

东风日产“大.赢.家计
划”连城启动 全系感恩
回馈

在东风日产全国300万
台商品车下线之际，大友集
团也迎来自己的11岁生日，
为庆祝“双喜临门”，东风日
产济南区各专营店开展“东
风日产大·赢·.家计划连城启

动全系感恩回馈”活动：
大价值：新天籁、新轩逸

“超值纪念版”，购车即尊享
“首付50%，零利息，零月供”
及“5年或15万公里无忧质
保”！；改款奇骏同步上市；阳
光、骐达指定车型继续尊享
3000元节能补贴，价值超你
所想！

赢全程：到店、试驾、购
车、服务，全程有礼，步步为
赢！

家之旅：东风日产大家
庭新车主均有机会赢取“家
之旅”精彩旅程，尽享缤纷嘉
年华！

东风日产银大友专营店
(济南市中区二环南路8777
号)本周试营业，同时东风日
产大友明专营店(济南市章
丘市世纪西路与福安路交汇
处)正式落户章丘，两店盛大
开业仪式即将绚丽开启，敬
请期待！

大友集团服务热线：
88886888

贺东风日产300万下
线、大友集团11周年庆———
东风日产大·赢·家计划连城
启动。

轩逸轻松购

贷款0负担

大友集团东风日产各专
营店推出“轩逸0负担，款

待1+1”的活动。贷款0负
担，消费者在买车的时候，
首 付 5 0 % 的 首 款 后 可便
“贷”走一台全新轩逸，购
车一年后，只需付清余款即
可，这期间享受真正无利率
无月供的优惠。这样，便无
需为每月硬性缴款所困扰，
也不用担心分期付款产生额
外的利息。轻松拥有一台真

正款待家人的旗舰家轿！而
售后保修0负担款待，尊享
累计4年10万公里的原厂保
修服务。这样车主不仅能轻
松购车，也能免除后顾之
忧。

全能骊威

“饭量”小“肚量”大

新骊威劲悦版和劲锐版
采用1 . 6升HR16DE全铝合
金发动机，新骊威劲逸版采
用的是1 . 8升MR18DE发动
机，动力强劲。作为经济型
车市的领军者，新骊威杰出
的节油品质更是享誉车坛，
东风日产节油试驾赛中，车
主的亲身体验创下了百公里
2.28升的惊人成绩，名副其
实的成为老百姓购车的首
选。空间是东风日产新骊威
最大的特色，不管是头部空
间还是腿部空间都有很大的
余量。2600mm超长轴距，
座椅放倒后可以得到1548升
的最大载物空间，装载货物
非常方便。

大友集团热线：
88886888
东风日产银大友专营店

(济南市中区二环南路8777
号)本周试营业，同时东风
日产大友明专营店(章丘市
世纪西路与福安路交汇处)
正式落户章丘，两店开业仪
式即将绚丽开启，敬请期
待。

庆东风日产300万辆下线
贺大友集团11周年庆
——— 东风日产新逍客 最富有时尚年轻感的SUV

新轩逸、新骊威
经典车型经典优惠

格活动链接

东风日产省体育中心店
(省体育中心东北角)6周年

庆特举办“重情回馈”活动。
11月30日前，订购东风日产
任意车型均有机会砸“金蛋”
抢得ipad2、便携式导航等原

厂精品。定金百元钞票序号
尾数为“6”的客户还可获得

“体彩 刮刮乐”一张。电话：
82039888

有一群人，坚持用创
造力书写最妙异的人生。
创意，是他们天性的流
露，是他们最具象征性的
符号。他们称自己是CT
(Creative Touring)一
族，是一群永远都在经历
创意旅程的人。

爱简单，但不平凡；
有创意，更有敢于追寻创
意的勇气。他是Ca l -
vin，他是一名色彩咨询
师，他和你一样，是渴
望拥有多彩人生的CT一
族。Calvin说自己向往
一切充满“纯、妙、
预”的事物，所以他青
睐LEXUS雷克萨斯CT
200h，只因CT 200h采
用L-finesse设计理念而

散发出的“纯、妙、预”的
气息，让他无法割舍。

爱时尚，也爱环保；
有梦想，但从不幻想；爱
与众不同，讨厌被打上普
通的烙印。他是Tony，他
是一名创意品设计师，他
和你一样，是在经历妙异
旅途的CT一族。他梦想
能经历一场从东京到巴
黎的时尚之旅，除了能驻
足每一处美景，品尝每一
份美食，最好还能驾驭着
偶像凯莉·米洛钟爱的
CT 200h在公路上驰骋，
在享受油电混合动力系
统营造的惬意畅快之时，
还能做一次关爱环境的
主角。

(杜振宁)

继5月比亚迪
S6在湖南上市后
不到半年的时间累
计销量就达到了
32890台，10月份
的销量更是超过了
9600台，环比增速
达到了27 .8%。S6
也正是凭借着时尚
动感的外观、优异
的产品品质，成为
了SUV市场的一
支劲旅。

比亚迪一直都将“打造缺
陷最少的汽车”作为自己的造
车理念，在产品品质上精益求
精。S6便是这样一款融合了德
系先进造车理念，用心打造出
的SUV精品。众多车友在试驾
以后，对S6的操控性能及做工

精细度等给予了很高的评价。
此外，S6众多人性化的智能电
子配置也达到了豪华车的标
准，定速巡航、国内领先的液
晶仪表盘组合、5.1声道9扬声
器附带独立功放汽车影院系统
等众多重量级的电子配置，俨
然成为SUV市场新贵。(张妍)

比亚迪S6全城热销

10月29日，东风风行推出的国内首款1 . 6L小排量大空间商务
车——— 菱智1.6L，在济南利航4S店举行了隆重的上市仪式。据悉，该款
车型起售价为56800元，轴距为2800mm，车身尺寸为4655mm×1695mm×
1940mm，动力上，搭载血统纯正的三菱4G18S1发动机，最大功率79kw/
6000rpm，最高时速超过150km/h，非常适合在国内道路上使用。东风风
行销售公司总经理姚利文表示：“小排量、大空间、多功能商务车是未
来6-8万元商务车市场发展的一种代表车型，菱智首推1.6L商务车，开
创黄金排量商务车市场先河，成为这一细分市场的领头羊。” (丁冉)

菱智首款1.6L商务车济南上市

CT一族：追寻新异之旅


