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九龙家电“703”再次上演购物狂欢

掀掀起起济济宁宁家家电电行行业业的的““770033””现现象象
齐鲁晚报·齐鲁壹点记者 晋森 施园

7月3日晚8点整，在九龙家电太白店、金宇路旗舰店等全市
10家九龙店的“703”活动同时开始。晚上8点至凌晨2点，短短6个
小时，不管是销售量和参与人数均再次创造了济宁家电零售的
记录。在非“国庆”、“五一”等传统消费旺季的情况下，却创造如
此业绩令人意外。济宁的其他家电商场也在“703”这一天进行优
惠活动，带起了一个济宁家电行业的“703”现象。

提前半小时已是人潮涌动
单场活动人数再创纪录

7月3日晚7点30分，尽管
离开门还有半个小时，但是
在九龙家电太白店、金宇路
旗舰店等10家店门前，已经
聚集了众多等待进场的消费
者。8点钟大门开启的那一
刻，蜂拥而至的人群瞬间充
满了卖场内的各个角落。

8点11分，开场11分钟
后，一楼的收款台前已经排
起了准备交款的消费者。“我
买了一台笔记本电脑，今天
晚上来了一看比之前的价格
要低1200元，确实便宜很多，
赶紧让销售员给我开单，交
钱，还等什么呢？”刚刚交完
钱的赵先生十分满意，他之
前来看了几次，都没想到

“703”的价格这么实惠。
齐鲁晚报·齐鲁壹点记

者在一楼观察到，笔记本电
脑、手机柜台前以父母带孩
子来购买居多。多数都是今
年高考完的学生，手机电脑
要一站购齐。“开学前都要买
齐，趁着今天便宜，一块儿买
了更省钱。”一位忙着交钱的
妈妈正在和旁边一起排队的

朋友互相交流手机的型号和
价格。

在现场，面对着普遍在
30%以上的优惠幅度，让很多
市民都坐不住了。“其实我最
看重的还是九龙家电的品
质，以及‘703’当天实实在在
的优惠幅度。”装修完新房的
周 女 士 今 天 打 算 在 九 龙

“703”采购新房里的大部分
家电，从晚上8点进场开始不
断的交流、询价、选择、下单、
交款，一直到凌晨一点，两人
才基本采购齐想买的家电。

“之前认购的入场手册都不
够用，今天到了现场才发现
价格要比平时便宜太多，所
以就把空调、电视、冰箱、洗
碗机、灶具、热水器等等都买
了，算了算节约了近万元，等
于又省出了一件大家电。而
且今天还约好了不用现在送
货，我新房装修收尾工作完
成后再送货，非常方便。”谈
起今年的“703”，周女士非常
满意，“连续看了5个小时家
电，非常累，但是我们很满
意，省钱才是硬道理。”

在现场，记者随机采访了
几位消费者，发现都是攒着劲
等着“703”到来然后购买家电，
不仅是对于冰箱、空调、洗衣机
等大家电消费，小家电的价格
因为“703”当天调整幅度之大，
也吸引了更多日常消费群体。

学习机、剃须刀、破壁机、
电饭煲、扫地机器人、空气净
化器等等都利用价格优势吸
引了不少家庭用户。“我今天
就想来看看，对比完价格发现
这个品牌的剃须刀比网上的
旗舰店还要便宜70元，很合
适，正好最近也想换剃须刀，
直接就买了。”一位刚刚购买

剃须刀的市民说，这次他集中
购买了破壁机、扫地机器人等
三个小家电，就等着“703”这
一天到来，“小家电还能有这
样的优惠力度，今天没白来。”

为了应对“703”的消费高
峰，各大商家、厂家也是从济
宁周边地市调来销售人员帮
忙。“我来自临沂，今天是品牌
统一调度过来帮忙的。”一位
正在忙碌的销售人员谈起

“703”十分感慨，“品牌十分重
视‘703’的活动，不但提前在
省内调度人员前来帮忙，更是
拿出了最低的价格。这样的价
格之前在其他卖场从来没有，

我每年都要来帮忙，就发现只
有九龙‘703’活动有这样的人
气和价格。希望我们临沂以后
也会有一场这么旺的活动。”

每年的7月3日俨然已经
成为济宁家电行业的一场家
电节日，随着连续举办7年的

“703”家电消费盛宴，给济宁
的消费者带来的却是真真正
正的实惠，连续几届的成功举
办，也受到了市民和家电制造
企 业 的 认 可 和 赞 扬 。一 个

“703”，呈现了一次年中家电
狂欢，创造了一个家电行业神
话，也成就了一场济宁家电业
的“703”现象和盛宴。

买家电就等“703”成市民习惯，成就济宁家电“703”现象

703活动开始，热情的市民手持入场手册进入九龙家电开始抢购。
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