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“双十一”将至，商家、快递公司紧张备战

不不少少网网点点提提前前一一个个月月招招聘聘快快递递员员
齐鲁晚报·齐鲁壹点记者 王金刚 见习记者 宋佳

2019年以来，德州农商银行

始终坚守“面向三农、面向小微企

业、面向社区家庭”的市场定位，

借助自身的规模优势、人缘地缘

的传统优势、地方政府支持的政

策优势、全新形象塑造的品牌优

势，深深扎根德州大地，深化主动

服务，为社会发展添砖加瓦。

精准放贷缓解民营融资难

“对那些发展前景好，企业负

责人工作勤奋、事业心强的小微

企业，我们愿意全力支持其渡过

融资难关。”该行党委委员、董事

长李友山的这番话，让企业负责

人真正感受到了农商银行支持企

业发展的决心。

该行客户经理到德州鑫华润

科技股份有限公司进行实地考

察，这是一家集研发、生产、销售、

贸易于一体的聚氨酯鞋底生产厂

家。其自主研发的作战靴鞋底生

产技术获得业内最高奖，企业产

品畅销国内外。随着企业的逐步

发展，资金投入随之增大，资金需

求也在不断增加。通过与公司主

要负责人洽谈，银行了解他们的

生产经营状况和实际融资需求

后，及时向该企业给予贷款投放，

全力支持其渡过融资难关。

一直以来，德州农商银行坚

守服务“三农”和实体经济发展的

经营宗旨，抢抓新旧动能转换等

重大战略机遇，始终把鼎力支持

地方经济发展作为中心工作，全

行在主动搞好服务，提高服务效

率的基础上，不断完善快捷高效

的贷款营销和审批机制，设立了

民营企业贷款专柜，并配备了专

职客户经理，持续开展好“便捷获

得信贷专项活动”，制定《德州农商

银行提升信贷服务优化营商环境

实施方案》，合理控制并降低民营

企业融资成本，推行“阳光办贷”

“限时办贷”“上门服务”，以贷款

“主办行”制度和“无缝隙”服务为

抓手，提供“一站式”金融服务，定

期上门对优质民营企业进行走访，

宣传“快融通”企业流动资金贷款、

“无还本续贷”、企业“循环贷”等特

色信贷产品及信贷服务政策，现场

解答客户疑难问题，满足民营企业

的信贷需求。截至目前，支持民营

企业贷款1429户、56 . 07亿元，较年

初增长296户、2 . 21亿元。

支农支小精耕细作助发展

2019年2月28日，山东省联社

评选出57个金融服务乡村振兴战

略省级样板村，德城区黄河涯镇

焦庄村入选，成为全市获评这项

荣誉的6个村之一。
据了解，焦庄村农户主要从

事的项目为种植、养殖业，其中种
植业成立了佳荣种植专业合作社
等，养殖业有大小养殖户20余户。

焦庄村种植户王兰刚多年来
种植蔬菜大棚。今年7月份，他想
扩大规模，可苦于没有充足的资
金。了解到他的需求后，该行客
户经理做了详细的贷前调查。3
日后，王兰刚急需的5万元贷款
便全额到账。“我种植大棚黄瓜1
年 的收益 比 种 庄 稼收益 高 多
了。”王兰刚望着长势良好的黄
瓜高兴地说。

德州农商银行积极贯彻党的
十九大提出的乡村振兴国家战
略，围绕“产业兴旺、生态宜居、乡
风文明、治理有效、生活富裕”的
总要求，以焦庄村为试点，不断加
大强农、富农、惠农支持力度，在
农区创新“助推乡村振兴战略+名
单式”营销模式，制定《德州农商
银行服务乡村振兴战略指导方

案》，找好信贷支持切入点，围绕

产业兴旺，信贷重点支持农业龙

头企业、特色有机种植业、家庭农

场、农民专业合作社、种养大户

等；围绕生态宜居和乡风文明，信

贷重点支持农村基础设施改革、

村镇建设等项目，该行积极对接

村书记、农金员、致富带头人等关

键人，通过走访、整村授信、网格

化外拓营销，梳理出辖内符合授

信条件的家庭农场、种养殖大户、

专业合作社等新型农业主体，了

解其资金需求，提供信贷支持，带

领农民走出了一条以“绿色有机”

为特色的增收致富之路，让“金融

活水”流入了老百姓的田间地头。

截至目前，共创建省级样板村1
个，市级样板村1个，县级样板村
17个；信息采集3175户，信息采集

覆盖面71 . 69%；预授信2189户，预

授信覆盖面99 . 41%。

加快转型引领发展排头兵

德州农商银行坚持“双线四

型”网点建设定位，在对网点近年

发展情况充分调研的基础上，进

行了大刀阔斧的网点撤、改、建，

装修改造旗舰型网点，迁址改造

综合型网点，以“高、大、上”的崭

新面貌屹立州城，目前已对13家
老旧网点进行改造，现改造已完

成5家。并加快智慧厅堂建设，截

至目前，共为21家网点安装了28
台智慧柜员机，提升客户体验，为

广大客户提供优质、高效、便捷的

金融服务。

同时，对内加强厅堂建设，制

定《2019年厅堂主题营销活动指

引》，规划16项主题营销活动；针

对年轻客群、中老年客群、亲子客

群、有车客群，组织形式多样的

“异业联盟”活动，持续开展线上

营销活动和外拓营销，加强网格

化建设，整村授信，真真正正将信

贷资金和普惠金融送到乡村、送

到群众家中、送到农户手中，促进

乡村生活富裕。对外加快金融服

务进社区、进农村的步伐，创新启

动“社区金融夜校”活动，与德百

集团联合开展了“乐刷乐购”活

动，与鲁信影城联合开展了“五元

看电影”活动，加快网点转型，大

力推广“智慧银行”建设，“智e购”

“智e付”“智e生活”全面上线，加快

线上+线下融合，目前建立了“社

区普惠金融服务站”34家，目前
ATM等自助设备总量达到132台，

农金通总量达到85台，浓缩了城

乡大众对农商银行为之感动情

怀，全力提升普惠金融的服务能

力和水平。 (孙海敏)

德德州州农农商商银银行行：：回回归归本本源源培培育育新新动动能能

本报11月24日讯 乐陵市朱集镇借助全

国第六个“扶贫日”，将10月定为扶贫系列活动

月，扎实推进“两不愁、三保障”政策落实。

扶贫义诊保健康。该镇邀请乐陵市人民医

院专家免费为102名贫困群众进行诊治，并针

对高血压、糖尿病、骨关节炎等慢性疾病患者

制订治疗方案和家庭签约服务台账，完成442
户贫困家庭医生签约服务，帮助办理扶贫特惠

保险报销49户，实现了“健康有人管、患病有人

治、治病能报销、大病有救助”。

培训测试促实效。一方面，组织全镇96名
帮扶干部开展扶贫业务专题培训、扶贫政策知

识考试，查找不足，提升政策和业务知识掌握

程度。另一方面，组织34名扶贫专岗人员进行

业务培训，帮扶91户贫困户生活有保障，以学

促干。

入户走访送温暖。组织帮扶责任人入户走

访，与贫困群众交心谈心，帮其整理家务、打扫

卫生等，做好扶贫政策宣传，并为214户、惠及

人口482名特困贫困人员送去油、衣物等生活

用品，推进扶贫政策落实。

(周宁宁)

朱集镇>>

“保、促、送”开展扶贫系列活动

农行德州分行充分发挥金融

企业的优势，积极致力于“精准扶

贫”。9月末由夏津县支行发放全

市农行首笔“富民生产贷”45万元。

借款人曲泽水今年43岁，多

年从事水蜜桃、紫薯、蜜薯、农作

物、果木种植销售，现任夏津县田

庄乡曲庄村支部书记。
2019年8月12日在农行申请鲁

担惠农贷45万元并拟帮扶本乡贫

困户9人，经客户经理调查该客户

符合“富民生产贷”的贷款条件，并

对其经营场所进行了现场调查。

曲泽水2015年承包租赁120

亩土地，并成立夏津县田庄乡海

义康水蜜桃种植农民专业合作

社，种植并销售紫薯、蜜薯、水蜜

桃等农业作物，年销售收入102万

元，全年净利润76 . 2万元左右。
2019年9月5日，曲泽水所经

营的“田庄乡海义康水蜜桃种植

农民专业合作社”与贫困户、贫困

户所在的村委会以及与田庄乡人

民政府签定“夏津县小额扶贫信

贷项目帮扶”四方协议，带动贫困

户稳定增收，年底增收额度不低

于2200元/人，符合“富民生产贷”

信贷政策。
2019年9月30日，经农行信贷流

程审批，山东省农业发展信贷担

保有限责任公司出具“鲁担惠农

贷”担保承诺函暨放款通知书后，

当日下午7：30将贷款发放到手。

据了解，“富民生产贷”把加

工企业、农业企业列为重点扶持

对象，企业每吸纳一名贫困人口

就业 ,就可获授信3万至5万元贷

款 ,贷款利率按照优惠利率并享

受政府贴息 ,由财政全额购买担

保费 ,企业为每个帮扶对象发放

每年不低于2000元的工资,帮扶期

限不得少于3年,这是农行德州分

行致力于金融扶贫推出的“富民

生产贷”的核心内容。 (宫玉河)

为满足企业客户利率

避险需求，有效帮助企业

降低融资成本，工行德州

分行抓住人民币利率改革

机遇，成功为客户成功办

理一笔5000万元的人民币

利率互换业务，实现了该

行金融衍生品交易业务的

新突破。

本次办理利率互换的

企业是该行优质信贷客

户 ，管 理 理 念 先 进 ，财

务 人 员 对 融 资 成 本 及

利 率 风险比较关注，在
LPR下行趋势下，该行借

机向客户推荐了人民币

利率互换产品，该产品只

进行利息轧差结算、不交

换名义本金的方式，与客

户约定在未来一段期限

内，根据约定的人民币名

义本金和利率进行多次

利息交换的产品。可以帮

助客户规避利率下行风

险，锁定融资成本，避免

财务费用大幅度波动降

低融资成本。

为实现业务迅速办

理，该行经办人员将主协

议、评估表等前期维护录

入工作提前做好，熟悉业

务发起流程，确保业务的

高效办理，得到了客户充

分认可和好评。

下一步，该行将了解

更多客户需求，在目前利

率下行趋势下，不断加强

产品推广，丰富完善代客

人民币利率互换交易结构

与交易品种，通过人民币

利率互换产品，切实为客

户规避利率波动风险，降

低企业融资成本。

（宋开峰 石晓娟）

农行德州分行“富民生产贷”破题
工行德州分行成功办理

首笔人民币利率互换业务

一年一度的“双十一”网
购大战越来越近，领券折扣、
瓜分现金、直降百元……10月
22日，齐鲁晚报·齐鲁壹点记
者发现，目前，不少电商和实
体店铺已经开始推出各种预
售折扣活动，同时，各大快递
公司也是增派快递员和快递
车辆，全力备战“双十一”。然
而，不少市民对于越来越繁琐
的促销方式直呼“佛系对待”。

线上促销，线下也很热闹

“预售21日0点开抢”、“重
磅商品速抢”、“超级红包来
袭”……22日，记者点开各种
网络购物平台，一轮轮的促销

“轰炸”着眼球。
“像要用的品牌化妆品、

孩子用的纸尿裤等等，早晚需

要买的这些，我把它们先加入
到购物车，等到双十一再抢
购。”市民王女士说，每年的

“双十一”自己都会提前搜索
能够储存的物品，进行抢购。

和市民王女士一样，张先
生这两天就在线上预购了两
件大衣。“已经换季了，看到两
件大衣在双十一那天有优惠，
能便宜100多块钱，何乐不为
呢。”张先生说，把这些衣服加
入到购物车里，虽然费事，但
是价格上还是能得到优惠的。

随后，记者在城区的各大
超市发现，不少商业也开始备
战，陆续推出各种促销。“虽然
还有20来天，但现在都已经推
出了促销方案，提前预热。”万
达一家男装品牌店负责人介
绍，三折、五折，借助电商的热
度，一场“血拼季”即将到来。

快递公司增派车辆

面对“双十一”的临近，22
日，齐鲁晚报·齐鲁壹点记者
从中通快递官方网站上看到，
中通快递从2019年11月11日
起调整快递费用，具体调整幅
度由当地服务网点根据总部
指导建议并结合各自实际情
况实施。

22日上午，记者走访德城
区中通快递网点，据某网点负
责人表示，“双十一”期间快递
费的上调幅度还要等待总部
通知，至于上调幅度等方面还
没有收到具体通知。谈及快递
费上涨的原因，负责人告诉记
者，“适当调高快递费用为了
降低快件的破损率。由于‘双
十一’期间的收件量是平常的

好几倍，在快件运输、派送过
程中难免会有破损或者丢失
的情况，为保证快件能够完好
无损地送到消费者手中，各方
面的成本都会增加。”

同时，为应对“双十一”的
快递高峰，不少快递公司都开
始“招兵买马”。“我们这里的
五星级快递员每天最多派送
300个快件，快递高峰期派送
快件的数量是平常的三四倍，
我们只能增派人手。”据中通
快递某网点工作人员介绍，
现在站点只有11名快递员，
为保证“双十一”期间快递的
正常派送至少要增加8—9名
左右的快递员。“本来我们店
里只有五六名快递员，到了11
月份人手根本不够用，所以我
们提前一个月就开始招聘快
递员了。”

市民希望实在的优惠

对于“双十一”的到来，面
对电商这些‘繁琐、轰炸式’促
销”，不少市民直呼需要“佛系
对待”。“简单粗暴的直接打
折，已经很难见到了，买个一
两百块钱的东西，得花几个小
时研究各类规则，白白绕半天
文字游戏。”市民吕先生表示，
自己已经一两年没有抢购了，
快递慢不说，现在店铺出了

‘双十一’规则，很多要先付定
金，然后再领店铺优惠券，再
叠加优惠津贴，这一通操作下
来 ,发现也便宜不了多少钱。

“现在一年有好几个购物节，
不仅仅只有双十一才有优惠，
所 以 自 己 不会那样熬夜血
拼。”吕先生说。
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