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齐鲁晚报·齐鲁壹点
记者 秦雪丽

今年恶劣天气多
一些产区减产近半

6月1日上午，在张格庄大樱
桃市场，一筐筐红彤彤的大樱桃
待价而沽。家住烟台市福山区张
格庄镇下官乐沟村的胡其胜，早
上5点起床和老伴上山采摘樱
桃，8点多挽着两篮子大樱桃来
到市场。“今年行情不好，春天遭
遇霜冻，坐果率低，有的地块减
产甚至达一半。”69岁的胡其胜
摆弄着篮子里的樱桃说，受自然
灾害影响，产量低，按说价格应
该高涨，但今年大樱桃价格走出
新低，同种规格的红灯大樱桃，
往年能卖8-10元，今年却只能
卖到五块多，而且光顾市场的客
商也少，不好卖。

受疫情影响，今年烟台大樱
桃销售遇到“小年”，前来采购的
外地客商较往年减少，尤其是东
北客商，樱桃价格也随之下跌。

“今年的特点就是产量低、价格
低。”烟台恩辛电子商务有限公
司负责人林建琪感慨道，除受霜
冻影响，今年烟台冰雹天气多，一
些产区损失重，不过相对去年紧
俏的行情，今年拿货轻松了很多。

线上竞争激烈
预售订单降三分之一

今年是连钢在烟台过的第

七个樱桃季，每年这个时候，他
都会在市场采购，将新鲜大樱桃
运到河北保定老家，进驻水果农
贸市场。连钢介绍，今年市场消
费行情不乐观，他也缩减了采购
量，大约是去年的一半。“目前来
烟台采购5天，发了5次物流。”

“今年樱桃品质不算好，受
大风雨水天气影响，裂果较多。”
连钢说，由于批发市场收的都是
通货，后期需要分拣，残次果较
往年高，这也增加了采购成本。
为降低成本，连钢只雇了8个分
拣工，每人1小时18元，自己则身

兼数职，采购、包装都是自己干。
据张格庄镇政府一位工作

人员介绍，受疫情影响，今年大
樱桃销售也遇到挑战，目前，市
场上的外地客商较少，为了帮果
农销售大樱桃，张格庄大樱桃市
场正准备与6家大型电商合作，
预计每天能消化20万斤大樱桃。

该工作人员称，目前上市的
大樱桃主要是红灯，等更受欢迎
的“美早”等其他品种成熟后，预
计客商会越来越多。

线下市场不景气，线上市场
竞争则异常激烈。林建琪介绍，

作为电商，从今年预订单来看，
大约下降了1/3，除了受疫情影
响，卖货渠道多也是很大原因。

电商平台忙转型
包装工开启直播带货

作为将烟台大樱桃卖到网
上的第一批人，山樱天猫旗舰店
负责人刘丽丽感慨颇深，“现在
做生鲜水果电商，真的很累。”

刘丽丽说，近年来，销售大
樱桃的电商越来越多，价格战让
人头疼，他们也对店铺进行了升
级，主做中高端，砍掉了大流通
业务。“不同品种、不同规格、不
同色泽的大樱桃，价钱肯定不一
样。”刘丽丽说，一分钱一分货，
做精品虽然量上会受限，但品质
有保障，售后也更省心。

为拓展销售渠道，改变电商
以往“坐等下单”的现状，一些电
商开启了直播。“2016年，我们便
开始摸索在天猫店铺做直播。”
张格庄大樱桃天猫旗舰店负责
人邹仁涛介绍，坚持了4年，“最
高时，曾有100多万人观看。”

邹仁涛介绍，目前，他们店
铺每天早6点到晚上12点，都有
直播，直播人员都是自家分拣包
装工人，8-10人，两人一场轮流
直播，每场3-4个小时，“直播带
货效果还是不错的，一天能多销
售1000-2000单。”目前，邹仁涛
的店铺已经拥有33 . 6万铁粉，
在天猫6·18品牌生鲜中排第2，
但他习惯了“居安思危”，电商竞
争激烈，让他不敢停歇。

产产量量低低还还卖卖不不上上价价 外外地地客客商商采采购购减减少少

大大樱樱桃桃恨恨嫁嫁，，线线上上突突围围也也挺挺难难

在互联网浪潮下，“网红直播”
成为新风口。为增加销量，电商林建
琪也准备找网红带货。“前期与广东、
广西等地的几位网红沟通好，等美早
大樱桃上市后，网红们将来到基地，
通过现场采摘的方式直播带货。”

刘丽丽则介绍，去年樱桃季，他
们曾参加天猫活动，让网红薇娅带
过一次货，短短几分钟售出2万单，
这相当于一个店铺1-2个月平销的
总和。渔夫供应链(北京)管理有限
公司山东省运营总监李大维介绍，网
红引流带货已成为生鲜水果运营的
新模式。

“无论在什么平台直播，请什么
网红，目的是引流到店铺，带动销
量。”商户李大维介绍，与网红合作，
大都采用“坑位费+销量提成”的模
式，网红坑位费根据粉丝量、知名度
的不同，从几千到几万都有，如果是
一线网红，价格更高。

为帮助果农拓宽大樱桃销售渠
道，烟台当地政府部门一直在努力，
筹划网红带货助农活动。5月16日，
烟台市政府举办烟台优品线上云购
节暨烟台市人民政府与拼多多战略
合作签约仪式，福山区副区长周红
梅走进“鲜美烟台 云购优品”直播
间，变身“带货达人”，与网络主播携
手推介福山大樱桃，半小时直播，预
订出11300多斤福山大樱桃。

而在6月1日下午，张格庄大樱
桃市场来了几位特殊客人，这是张格
庄镇乡村振兴服务队组织策划的一
次宣传预热活动，邀请到两位网红主
播到张格庄大樱桃市场和东风村大
樱桃采摘园录制宣传视频。随着美早
大樱桃上市，烟台大樱桃园将出现
更多网红身影，助力大樱桃飞到全
国市民餐桌。

政府搭台网红助力
多方聚力突破困局

作为“中国大樱桃第一镇”，烟台市福山区张格庄镇又迎来一
年一度的樱桃季。今年烟台大樱桃可算“多灾多难”，春天开花遭霜
冻，果实成熟期又连遭冰雹打击，减产已成定局，然而价格却不涨
反跌。而且，受疫情影响，外地客商减少，销路成了难题。烟台大樱
桃如何实现突围？齐鲁晚报·齐鲁壹点记者进行了调查。

6月1日上午，在烟台市福山区张格庄大樱桃市场，红彤彤的大樱桃待价而沽。 齐鲁晚报·齐鲁壹点记者 秦雪丽 摄

农户们希望自己的樱桃卖个好价钱。
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