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A12 财经

易方达悦兴一年持有期混合
型基金(A类009812；C类009813)
拟任基金经理张清华表示，资产
配置的作用是使收益率的分布更
加均匀，做混合资产或资产配置，
本质上是给普通个人投资者做一
定的大类资产选择。作为兴业银
行与易方达基金的定制产品，易
方达悦兴一年持有期混合型基金
将会在兴业银行重磅首发销售，
各网点均可认购。

善守能攻
坚定长期回报

作为拥有长达13年投研经
验的资深名将，现任易方达基金
副总裁、混合资产投资总监的张
清华在管理股债混合型产品方
面颇有经验。在他看来，只要资
产配置做得比较精准，不出大的
错配，每一波行情都能相对把握
到主流品种，长期下来就能积累
不错的收益，而管理人的能力也
正是体现在判断和执行上。

在具体投资中，他会先根据
投资者的风险收益特征，构建一
个长期的股债配置中枢比例，依
靠资产之间的相关性，在达到收
益目标的同时平滑组合波动。

“但是我们的资产比例并不是一
直不变的，我们会根据内部的大
类资产配置框架，围绕这个中枢
比例进行调整。”

正是基于这种灵活操作投
资理念，张清华管理的产品表现

十分亮眼。Wind数据显示，截至
11月6日，易方达安盈回报今年
以来累计净值增长率为44 . 64%，
在同类可比的367只偏债混合型
基金中排名第一；过去两年累计
总回报达105 . 07%，仍稳居同类
产品首位。此外，易方达安心回
报、易方达裕丰回报、易方达丰
和债券等多只产品均为银河证
券五星评级基金。

凭借长期突出的业绩表现，
张清华的投资能力屡获业界权
威大奖的认可。他管理的产品曾
5次斩获金牛奖、9次拿下明星基
金奖、1次荣获金基金奖，捧杯次
数之多在业内极为少见，也展示
了其强大的投研能力以及丰富
的投资经验。

据了解，张清华的基金超额
收益来源较为多元化，不仅在股
票、债券等资产上追求超额收
益，同时也在积极探索类似转
债、打新、定增等收益增强的投
资机会。

对此，张清华表示，如果过
于依赖单一策略，那么在判断错
误的时候可能会造成很大的回
撤和损失；而在多元策略下，首
先不会在单一策略上依赖过重，
即使单一策略出现失效，其他策
略的超额收益能够帮助弥补或
者对冲，不至于造成很大的损
失。

当提及其业绩长胜的秘诀
时，张清华表示，资产配置的作
用是使收益率的分布更加均匀，

因此不会拘泥于短期业绩，而是
追求中长期的稳健回报。“能进
攻，同时也要能守得住，这样的
长期累积下来的复合收益才会
比较好。”

专业团队
提供“固收+”解决方案

众所周知，对于大类资产配
置，管理人的能力主要体现在判
断和执行上，而这并非一朝一夕
就可以做到的。对于历经多轮债
市牛熊周期考验的张清华来说，
也是在不断进化自己的投资逻
辑，逐渐建立了属于自己的投资
框架和选股标准。

“开始做投资时更注重个人
的判断，现在更加依赖于整个团
队的协同；初期更注重单一资产
的回报，现在更加看重策略的多
元化，注重收益来源的多样性。”
他如是说。

事实上，张清华形成如今稳
健而不失进取的大类资产配置
框架，除自身的成长和对投研的
深刻理解外，也离不开公司前瞻
性的投研眼光和整体强劲的分
类资产投研能力。

早在2018年，易方达基金就
率先成立了混合资产投资部，整
合了公司在权益和固收领域的
投研资源，并构建了一个高度专
业化分工的投研体系；此外，该
团队成员平均具有10余年的混
合型产品投资管理经验，历经多

轮牛熊周期的考验，以确保在每
一个分类资产和策略上，都有专
业的人员进行持续跟踪和策略
输出。

张清华坦言，“基金经理的
能力是有边界的，很难对所有资
产都理解得很深入，但我们认为
混合资产的核心恰恰是在不同
的市场环境下选择合适的资产，
这又需要投资人员对分类资产
理解有一定的深度和广度。”

正是依托于覆盖各类资产的
投研小组和公司强大的投研平
台，张清华带领的混合资产投资
团队打造的投资框架与一般股债
分离的投研框架不同，不仅有自
上而下宏观的审视不同资产之间
的比价、对冲关系，不割裂的去看
每一类资产，同时也有自下而上
的发掘超额收益的能力。

再度出手
护航资产配置新工具

股神巴菲特曾说，“人生就
像滚雪球，最重要的是发现很湿
的雪和很长的坡。”投资亦是如
此。对于普通投资者来说，面对
今年异常起伏的市场行情，在震
荡市中择机操作难度也进一步
加大，那么，一“基”兼顾股债两
类资产的混合资产投资策略产
品或许会是当前的较优选项。

张清华也表示，做混合资产
或资产配置，本质上是给普通个
人投资者做一定的资产选择。

“这对个人投资者来说非常有意
义，一方面能降低净值的波动
性，另一方面能提高基金的持有
体验，这是大类资产配置的优
势。”

作为业内少有的大类资产
配置名将，张清华于近日再度护
航易方达悦兴一年持有期混合
型 基 金 ( A 类 0 0 9 8 1 2 ；C 类
009813)，将于11月23日正式发
行。作为兴业银行与易方达基金
的定制产品，也是首只权益上限
40%的“悦”系列产品，在债券底
仓的基础上，可通过股票策略、
转债策略、新股策略等多种方式
增强收益。

站在当前时点，张清华表
示，“目前会更倾向于权益资
产。”他认为，“我们观察到经济
复苏的方向还没有变化，这有助
于企业盈利的不断改善，疫情的
二次爆发可能会放缓这一过程，
但是还没有足够的证据说会逆
转这个方向。另一方面是流动性
还在一个较为宽松的环境中，尤
其是风险偏好推升后，权益资产
的流动性还是相当高的。”

在行业选择方面，张清华表
示，“好公司、好赛道”就是行业
的雪道足够长，竞争格局较好，
商业模式清晰的行业和公司。除
了行业普遍看好的消费、医药等
牛股频出的热门赛道，化工也是
一个有先发优势和时间价值的
行业，很多公司有周期成长股的
特征，值得关注。

易方达基金张清华：

震荡市下如何做好大类资产配置

历经60年蜕变，中国保险业
取得了迅猛发展，保费收入位列
全球第二，随着国家新国十条发
布，保险行业产销分离成为趋
势，保险中介作为链接保险公司
和广大投保人的桥梁纽带，已经
成为保险市场重要的组成部分，
客户需要更中立，客观，专业的
服务。

保险经纪人，以客户需求为
导向，私人定制保险方案，货比

多家精选产品，售后服务消费维
权。随着我国保险市场对外开放
的进一步扩大，保险经纪人会和
欧美国家一样，与医生、律师一
起走进每个家庭，成为家庭三大
顾问之一。

黎明保险经纪作为一家全
国性专业中介平台，拥有知名供
应商70余家，完整丰富的个人、
家庭、企业风险管理等优选产品
千余款。以不可比拟的团队优
势，为客户提供风险咨询、方案
定制、投保协助、理赔协助、法务
咨询、协助理赔索赔等服务。
2019年11月与中信信托合作成
立全国首个“家族办公室”，为客
户提供全方位的财富管理、特色

化尊享服务。在与客户签下“服
务委托协议书”之后，与客户建
立“与生命等长的全周期”服务，
用全面高质量的风险管理创造
好的用户体验！

黎明保险经纪山东分公司于
2017年9月成立，经纪人队伍主要
以平均从业时间5年以上的“80
后”为主，拥有丰富的市场经验及
专业服务能力。在总经理王花娣
女士带领下，已在全省设立18家
保监报备机构，40余个保险服务
中心，经过三年的发展先后荣获：

2017年度保险经纪“先进集
体”荣誉称号；2018年山东新旧
动能转换“典型企业”；2019年山
东省中介行业协会“保险中介星

级机构”；2019年山东“十佳中
介”荣誉称号；2020年山东省保
险中介四星级机构；山东省保险
中介行业协会会员单位；中国山
东网《山东民声》栏目“保险行业
专家单位”；携手山东济南生活
频道3·15期间特别录制“3·15保
险消费维权”节目等。一系列荣
誉和成绩，被客户称赞为“家庭
风险管理好管家”。

2020年，黎明保险经纪山东
分公司勇担社会责任，免费为企
业和家庭提供新冠保障超百亿。
公司整体保费规模逆势上扬，实
现正增长的同时还为全省客户
索赔维权2000余万元。

中介是趋势，专业是方向。

黎明保险经纪致力于打造经纪
人专业服务能力和差异化竞争
优势，基于保险经纪人职业定位
首创IDR顾问服务模式，队伍依
托专业服务人均年经纪费收入
已突破20万元。

黎明山东分公司正以稳健
的经营步伐，吸纳和汇聚了一批
批“身怀绝技”的人。这里有中国
第一代保险老兵，有国际精英、
行业翘楚，有名校博士、海归硕
士，还有律师、医生、教师、金融
高管……成为越来越多高素质
从业者合伙创业的首选！

黎明保险经纪，懂保险，更
懂您；选保险，找黎明；做保险，
来黎明！

黎明保险经纪：懂保险，更懂您！

今年以来，在结构性行情的主旋律下，板块轮动十分频繁。随着市场波动的加大，越来越多的投资者更青睐稳健收益的的替代性
产品，尤其是能较好满足投资者在维持稳定投资的同时，还能获取更高弹性收益需求的股债混合基金成为市场关注的焦焦点。

为提升社会公众认知度，引
导广大金融消费者正确理解存
款保险相关知识，华夏银行济南
分行深入落实人民银行济南分
行及人民银行济南分行营业管
理部关于存款保险集中宣传活
动的要求，全行统一行动，形成
宣教合力，组织开展了形式多
样、内容丰富的宣传教育活动，
取得了较好效果。

该行专门成立了宣传活动
领导小组，对宣传工作进行详
细安排部署，切实抓好“四个到
位”，即领会活动精神到位、组

织学习培训到位、活动氛围渲
染到位、过程督导落实到位，确
保宣传活动深入推进、取得实
效。辖内各网点积极开展厅堂
阵地宣传，为前来办理业务的
客户递送存款保险宣传材料，
利用客户等待办理业务的时间
开设存款保险小讲堂，增加公
众对《存款保险条例》的认知，
强化客户风险防范意识。据了
解，该行在今年的宣传活动中，
充分运用线上渠道扩大传播范
围和影响力，活动覆盖面得到
进一步提高。除通过分行公众

号、员工微信朋友圈对存款保
险进行宣传外，该行员工还积
极创新，运用抖音、美篇等制作
了30余个存款保险宣传视频和
情景剧，在线上进行广泛传播，
提高了存款保险知识宣教的趣
味性，让存款保险知识更加贴
近公众、贴近生活。

当前，存款保险宣传工作
正在华夏银行济南分行如火如
荼开展，欢迎广大市民朋友前
去办理资金增值业务、学习存
款保险知识，给家庭财产多一
份安心保障。

华夏银行济南分行
积极开展存款保险宣传活动

11月10日，2020中国(潍
坊)资本论坛暨地级市资本活
力指数发布会在潍坊举行，会
上，邮储银行山东省分行与潍
坊市政府签署战略合作协议。

本次战略协议的签署将
进一步深化政银企合作模
式，实现资源共享、优势互
补。根据协议内容，邮储银
行山东省分行将在社保/医

保、国库集中支付、住房公
积金、房屋维修基金、公共资
源交易、教育、卫生等结算业
务提供更加优质金融服务，并
根据潍坊市发展规划和经济发
展情况，对重大工程、重点项
目、中小微企业、民生和“三
农”等领域，提供全面创新金
融产品。

(通讯员 高金龙)

邮储银行山东省分行
与潍坊市人民政府
签订战略合作协议

财经资讯


	A12-PDF 版面

