
A02 壹读
2021年8月22日 星期日 编辑：于海霞 美编：马秀霞 组版：颜莉

关注
找 记 者 上 壹 点

文/片 齐鲁晚报·齐鲁壹点
记者 姜曼 公绪成

试做水果煎饼
市场反响不错

聊起“煎饼花”，蒙阴县常路
大嫂煎饼加工厂总经理徐海霞一
脸兴奋。她说，“煎饼花”是升级产
品，是从水果煎饼发展来的。

煎饼是沂蒙山区的美食名
片，蒙阴黄桃是当地特产，爱琢磨
事儿的徐海霞想着让两者“二合
一”，她说干就干。“我以蒙阴黄桃
为辅料尝试摊水果煎饼，起初用
又大又脆的桃子，结果摊出来口
感不好；如果桃子放多了，还揭不
起来。后来换成熟透的桃子，口感
符合大众口味了，黄桃煎饼实验
成功。”徐海霞说。

有产品更得有销路，徐海霞
起初往超市送货，市场反响不错。

“一批货三两天就卖完了，卖得很
好，客户反映也很好。”蒙阴一超
市经理李先生说。打开销路后，蒙
阴人逐渐喜欢上这种黄桃煎饼。

“这种煎饼味道甜丝丝的，吃起来
又香又甜，吃了这一张还想吃下
一张。”顾客孙女士说。

黄桃煎饼畅销后，徐海霞
又陆续推出以胡萝卜、地瓜叶、
甜菜根、香蕉、樱桃等为原材料
的50多种口味的水果煎饼，售
价每斤从5元到40元不等；厂里
的鏊子也由过去的两盘发展到
现在的15盘，工人大都是50岁
至60岁的家庭妇女，每天煎饼
的产量在1000斤左右，年总产
值达到三四百万元。

反复试验三个多月
终于做成煎饼花

随着居民生活品质的提升，
徐海霞又琢磨着把花花绿绿的煎
饼做成“煎饼花”。她虽然有绣花
的功底，但当初提议制作“煎饼
花”时，徐海霞的丈夫赵健和邻居
们都不看好。“当初她要做的时
候，我说你这是天方夜谭，门儿也
没有。”赵健的态度比较谨慎。就
连邻居孙女士也表示怀疑，煎饼

太脆了，怎么可能和花沾边呢？
不服输的徐海霞没有气馁，

起早贪黑地做试验。赵健回忆说，
有一天早上醒来，妻子不见了。通
过远程监控系统发现，妻子正在
车间内做试验。徐海霞白天做、晚
上做，反反复复做了三个多月，

“煎饼花”终于有花形了。
如何把它塑造得像真花那样

逼真，徐海霞又是一番“海试”。她
说，用水粘不住、用胶粘就没法吃
了。前前后后试了多次，最后用土
蜂蜜和糯米混合，解决了粘合问
题。

“煎饼花”上市后，徐海霞做
起电商，用直播的方式进行推介，
受到女性顾客的好评。“看不出
来，如果不仔细看的话，真不知道
是煎饼做的。”顾客丁女士说。

彩色煎饼变花样，身价涨了
10多倍。徐海霞说，平时煎饼5元
一斤，做成煎饼花篮后，88元一
个，产品深受广大消费者、特别是
年轻人的喜爱。

培育品牌集群
全镇年产量超千万斤

蒙阴煎饼看常路，常路煎饼
看张台。

这天，大张台村村民秦贞安
像往常一样，将摊好的煎饼送到
村煎饼合作社。每天凌晨1点多起
床准备，2点半准时开始摊煎饼，
他和妻子一直忙到上午11点。摊
出的70多斤煎饼，除去成本能赚
150元。像他这样，一年在家摊煎
饼就能有4万多元的收入。

“社员送来的煎饼，我们通过
快递在上午10点前发出，运到各
大超市的柜台。下午吃饭时，煎饼
就上了市民餐桌。还有一部分通
过电商售卖，销往全国各地。”蒙
阴县常路张台煎饼专业合作社成
立于2016年，目前有社员60余户，
社员主要来自大张台村。常路张
台煎饼专业合作社社长秦昌伟介
绍，每天社员送来的煎饼有4000
多斤，平均销售额在1 . 5万元，年
带动农村劳动力就业、致富增收
达300余万元。“很多西藏、新疆等
地区的消费者，甚至国外留学生
也喜欢吃咱们的煎饼。”秦昌伟自
豪地说。

常路煎饼为啥好吃又有销
路？秦昌伟说，常路煎饼延续传
统制作流程，品质过硬。所有煎

饼来自蒸熟的纯粮食，手工推
成糊糊，经过发酵，在热滚滚的
鏊子上转一圈，张张煎饼薄如
宣纸，口感松软、香糯，不添加
任何色素和防腐剂，冬季能放
置四五个月。

随着煎饼产业的壮大，常路
镇引导加工户进行煎饼品种的多
样化发展。在纯粮食煎饼的基础
上，新增加了蔬菜煎饼、水果煎
饼、煎饼花等品种口味。常路镇目
前有十多个煎饼生产专业村，从
事煎饼加工约2000余户，有五六
家专业合作社。其中以张台煎饼
合作社为依托，仅大张台村约有
80户煎饼生产加工者，村年产量
在150万斤左右。全镇煎饼年产量
1000万斤左右，实现销售额6000
余万元，形成“常路孝和”“常路大
嫂”“张台煎饼”“拿起煎饼想起
娘”等诸多品牌集群。

建设煎饼产业园
规划长远发展

为做大做强煎饼产业，常路
镇依托原有的煎饼加工厂，带动
发展加工点和煎饼加工专业村。
在临沂市民政局派驻大张台村第
一书记的帮助下筹集240余万元，
建设的常路煎饼产业园现已投入
使用。“利用产业园，形成规模化
生产——— 带动更多村民投身这一
行业，让他们发家致富，另外也给
村集体增加部分收入，助力乡村
振兴。”临沂市民政局派驻大张台
村第一书记万红娟说。

常路镇在大张台村还成立煎
饼行业协会，与临沂市市场监管
局合作，制作手工煎饼规范标准，
使煎饼产业实现稳健有序发展。
村“两委”和合作社一起，制定煎
饼产业园的规划发展思路，引导、
帮助煎饼合作社，注册商标，并会
同相关部门一起制定出台“手工
煎饼团体标准”。常路镇还利用

“互联网+”模式，拓宽营销渠道，
电商供货，源头有保障，产品销往
全国各地，让常路煎饼走进千家
万户。

如今的煎饼产业，已成为常
路镇的品牌和符号，是发展生态
产业、助推乡村振兴的有利抓手。

辞去工作办“四点半课堂”，不让一个孩子掉队
童年经历让孙传彬踏上公益之路，志愿品牌服务推广到全国各地

深入学习宣传贯彻习近平总书记“七一”重要讲话精神

煎饼玩“花”样，身价涨了十几倍
制标准、订规划、建产业园，蒙阴常路镇培育煎饼品牌集群

如果在影视剧中看到男主把玫瑰花或蓝色妖姬吃掉，不要惊
掉下巴，男主吃掉的可能是“煎饼花”。临沂市蒙阴县的煎饼产业翻
出新花样，其中的彩色煎饼能制作出樱花、红玫瑰、蓝色妖姬、牡丹
花等，既好吃又好看，制作的花篮网上售价达88元一个，比普通煎
饼的价格涨了十几倍。俗话说“蒙阴煎饼看常路”，如今的常路煎饼
不仅是蒙阴煎饼的拳头产品，还依靠“互联网+”走俏全国。

徐海霞制作的“煎饼花”以及花篮市场销路很好。

齐鲁晚报·齐鲁壹点
记者 杨璐 实习生 周凯静

“在奔向美好生活的路上，不
让每一个孩子掉队，是我们的责
任，更是使命。”孙传彬是烟台市
希望青少年发展基金会的一员，
也是一名普通的青少年事务社
工，“山东青年五四奖章”获得者。
大学毕业后，孙传彬看到一些问
题少年和务工子女无人问无人
管，很想为孩子们做点什么，甚至
改变他们的命运。

孙传彬出生于农村，后来跟
随进城务工的父母到城里读书。
为了凑齐学费，父母卖掉农村的
老房子，孙传彬便下定决心要好

好读书考上大学。回忆童年时，孙
传彬却说，进城后拥有了更好的
生活和学习环境，但陌生的城市
时常让他感到自卑，孤独和无助
感充斥着他的童年。

2009年大学毕业后，孙传彬偶
然来到烟台，看到一些外来务工子
女和困境青少年，有的孩子家庭困
难，经常受到城里同学嘲笑，有的孩
子来自单亲家庭，性格孤僻，与父母
关系冷淡。在这些孩子身上，他看见
了自己的影子，为了不让自己的遭
遇在他们身上重演，孙传彬和三名
大学同学商量，要去做全职公益，改
变这些青少年自卑、孤独和厌学的
心理，顺利地融入城市生活。

2010年6月，四个人辞掉工作，
带着三个月工资来到烟台，在外
来务工子女相对集中的地方租了
间不到60平米的房子，其实就是
院墙外搭建的铁皮小屋。

针对外来务工子女的免费

“四点半课堂”开设起来了，白天
他们在屋子中上课，晚上睡觉时
就把课桌拼起来，没有经费就出
去打工赚钱，困难的时候连一桶
泡面都买不起。

在孙传彬想要放弃时，一个叫
陈超的孩子给了他信心。陈超家里
以收废品为生，其他孩子都嘲笑他
身上有异味。一次他递给孙传彬一
张纸条：“老师，我身上有味儿吗？”
孙传彬回复“你身上什么味儿都没
有，有也是阳光的味道”。之后，孙
传彬经常鼓励引导他，并帮他争
取到一次演讲机会。比赛前，孙
传彬家访时发现孩子正站在被
水淹的砖头上练习。后来，陈超
的演讲非常成功，人也变得越来
越自信，现在已经在一所大学里读
书。这段经历也给了孙传彬继续坚
持公益事业的信心。

“四点半课堂”创办的前三年，
四个人仅靠着微薄收入和家人救

济勉强支撑。这一难题在2014年出
现了转机，在政府支持下，孙传彬
克服了资金、人员等困难，之后，孙
传彬和同伴成立微泉青少年事务
中心，确立了“以青少年成长需求
为服务导向，以解决青少年成长问
题为目标”的工作方向。

在社会各界，尤其是团系统帮
助下，团队也由一开始的4人扩展到
66人的全职青少年事务社工团队。
服务范围从一开始的外来务工子
女扩展到服刑人员家庭子女、涉罪
涉案未成年人帮教、农村留守儿童
等八类群体帮扶，形成了“团干部＋
社工＋专家顾问＋志愿者”的服务
模式，并与全国知名机构合作交流
分享青少年服务经验，促进青少
年社工服务的专业化和本地化，
形成以“微泉团队＋全国专业团
队”的机构成长模式。经过不断努力
创新，“微泉志愿家庭”品牌服务项
目也推广到了全国各地。童年经历让孙传彬踏上公益之路。
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