
报料电话：（0531）85193700 13869196706 欢迎下载齐鲁壹点 600多位在线记者等你报料
报纸发行：（0531）85196329 85196361 报纸广告：（0531）85196150 85196552 85196557 差错投诉：（0531）85193700 发行投诉：4001176556（0531）85196527 邮政投递投诉：11185 全省统一零售价：1元

刊号：CN37-0003 邮发：23-55 广告许可证：鲁工商广字01081号 地址：济南泺源大街2号 大众传媒大厦 邮编：250014 大众华泰印务公司(大众日报印刷厂)印刷

A16 封底 2022年6月10日 星期五

编辑：魏银科 组版：侯波

扫码下载齐鲁壹点
找 记 者 上 壹 点

“说我是作秀，我就秀出精彩”
记者对话博士副县长杨乐，谈谈“直播带货”那些事

文/片 记者 时培磊 孙雪萌

粉丝从0到80多万

齐鲁晚报：您是什么时候任
职岚皋县副县长的？为什么去做
直播带货？

杨乐：我是西北农林科技
大学的博士生，2019年2月份来
岚皋县报到，挂职副县长，协管
农业农村和电子商务工作。受
疫情影响，岚皋县的农产品销
售遇到困难，2020年4月份开始
直播带货。

我和挂职扶贫干部，时任县
常委、副县长的冯涛一起打造了

“大山乐涛淘”这个IP，意思就是
杨乐、冯涛带领大家在大山里淘
好物。希望能把它做成一个融合
全部农产品的供应链，又有政府
背书、值得大家信赖的品牌。两
年多的时间，我们把一个0粉丝
账号做到了今天的80多万粉丝。

齐鲁晚报：刚开始直播带
货，效果怎么样？流量不理想会
不会很有压力？

杨乐：第一次开播我们准备
充分，联动了一个兄弟县区的领
导，做县长直播带货的PK。我和
冯涛县长背了八九页资料，怕在
直播过程中露怯。

第一场直播效果达到了我
们的预期，但进入常规环节，才
是真正面对现实的残酷。平台的
流量是非常现实的，我们的直播
间最初只有十几个人，而且没有
互动，感觉就像对着一堵墙侃侃
而谈，非常累，还伴着焦虑。

才艺表演没有问题

齐鲁晚报：既然这样，为什
么还要坚持做下去呢？

杨乐：不管带货情况好坏，我
们都会总结价值点，是这些价值
点支撑着我们。比如说，如果我们
不直播，80多万粉丝就不会知道
中国还有个叫岚皋的县城，只要
多一个人通过直播了解了岚皋，
对它来说就多了一个机会。

我们的直播间流量大时两
个小时就有120万人观看，这相

当于岚皋办了一个120万人的展
会。直播提供了一个创投平台，
全国消费者对我们产品的认知
都可以通过它反馈回来，我们汇
总后，倒逼电商产品完善和提
升。于我个人而言，我在直播里
积累的这些电商一线经验，能为
我的工作提供一些思路和想法。

齐鲁晚报：会不会有人说你
在作秀？质疑的声音多不多？

杨乐：其实我们直播间的评
论，主流还是鼓励和认可的。大家
不会拘泥于形式来要求干部，而是
看你是否真正为老百姓干实事。

当然作为一个干部，在直播
间又唱又跳，本身就会有这样那
样的质疑，我们一般会正面告诉
大家我在做什么以及意义是什
么。粉丝说我闲的时候，有时我
就开个玩笑说：你躺沙发上玩手
机，咱俩到底谁闲？

其实，真正让我觉得才艺表
演没有问题是在去年郑州大水
的时候。我们不会引导大家打赏
刷礼物，但关掉打赏会影响流
量，所以我们一直没关闭。我们
代表粉丝给公益基金每人捐一
毛钱，那时有20多万粉丝，捐了2
万多元。如果让我自己拿，我拿
不出来，但直播可以助一臂之
力，我觉得这个事是有意义的。

我希望大家能对干部多些包
容，只要是合法合规的，就让我们
尝试到底会产生怎样的效果，先
不去做评判。刚起步时我们回应
质疑，这些说法会比较苍白，两年
后再来回应，我们是非常有自信
的。你如果认为我是作秀，那我确
实在作秀，而且我希望把这个秀
作得很精彩，能够秀出我们岚皋
的美、岚皋的优秀。我秀了两年
了，你是不是给我点个关注？

直播带货是义务劳动

齐鲁晚报：刚才你提到了打
赏。作为一个官员去带货，整个
收益怎么划分呢？

杨乐：现在的运营结构是企
业+政府的模式，有专门的团队
负责电商运营，相当于搭建了一
个企业+政府的窗口。运营公司
是可以拿提成的，具体拿多少，

我们不干涉。我们要做的一是保
证产品质量，二是要看价格，产
品价格至少不能高于市场价。

作为我个人来说，完全就是
义务劳动，我一分钱报酬也没
有。为当地生产企业推广，本身
就是我的责任，过去不做电商直
播，也要带着厂家跑全国参展。

齐鲁晚报：现在直播带货的
效果如何？还会为此焦虑吗？

杨乐：我们的80多万粉丝，有
15%是陕西用户，剩下的是全国各
地的用户。这说明，我们推广岚皋
有实实在在的效果，不是自娱自
乐。现在总的销售数据在七八百
万元，相比于其他几个县的干部
直播带货量来说，还是有些逊色。

我们也在思考，如果单纯提
升带货量是有很多方法的，包括
价格的套路操作、补贴厂家亏本
卖产品，但这就背离了助农的意
义了。其实这两年，对于流量我
们心态上转变了很多。我们发现
流量跟很多因素有关，有时候我
们本身也主导不了，索性就不要
计较了，只要持续把我们想传递
的东西呈现出来就行了。

其实直播带货这个账号能
走多远，意义不算太大，真正有
意义的是岚皋形成一个综合实
力很强的电商业态。如果它可以
良性运转，有没有“大山乐涛淘”
已经不重要了。

尽管官员带货风潮已经退去，但陕西岚皋县副县长杨乐一直乐在
其中，工作之余仍在“卖力”带货。为抢占粉丝资源，这位1988年出生的
副县长使出浑身解数：脱口秀、讲段子、在直播间又唱又跳……杨乐的
多才多艺吸引了大量粉丝，账号粉丝数从0增到了80多万，但与此同时，
他也招来了“不务正业”“作秀”等质疑的声音。

如何面对质疑声？坚持做下去的动力又是什么？官员带货直播的出
路在哪里？……对于这些问题，杨乐谈了自己的想法。

工作之余，杨乐也在“卖力”带货。
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