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山东良友工贸集团股份有限公司董事长孙庆义

“耕种”粮油15载，带乡亲走出致富路

“跨行”三次创业
他就是想干出点事儿

“咱们的玉米油一定要做到
油质澄清透明，清香扑鼻，油烟
点高。如何既要减少人员工作强
度，又能保证产品质量的稳定
性，我们还需多下功夫……”在
位于曲阜市陵城镇的山东良友
工贸集团股份有限公司精炼车
间里，身着白色工装，一副工人
打扮的孙庆义正与厂区工人讨
论着技术问题，丝毫没有老板的
架子。

“民以食为天，一桶高品质
健康好油需要无数道生产工艺
精炼，可不是简简单单一句话的
事儿。”谈起玉米胚芽油的生产
流程，孙庆义说得面面俱到，殊
不知，他是经历了三次“跨行”，
经磨练之后才成为了一名行家。

上世纪80年代，17岁的孙庆
义外出打工，凭着一股闯劲和拼
劲在社会上闯荡，直到29岁，孙
庆义成为了一家建筑公司的项
目经理。当时的他已小有所成，

但回乡创业的心思从未改变，
2000年，孙庆义踏上了回乡自主
创业的道路。

“当时我在镇上创建了一家
塑料编织企业，一做就是七年，
产品直销青岛、烟台等地各大港
口。”孙庆义回忆道，虽在塑料编
织行业干得风生水起，但随着粮
食开始进行散装，塑料编织行业
也陷入必须转型的状况，这让他
一度十分纠结。“当时回乡创业
就是想干出点名堂，带领乡亲一
起致富，转型看似简单，但转型
是否成功也决定着跟着我干的
老乡们的利益。”孙庆义感叹。

由于公司主要负责粮食包
装生产，孙庆义接触到了不少食
用油企业，这便让他找到了转型
的切入点。“玉米油是从玉米胚
芽中低温萃取出的油，其富含人
体必需的维生素E和不饱和脂肪
酸，在促进心脑血管健康，预防
胆固醇等方面具有重要作用，随
着消费者对食品健康度需求的
增加，玉米油生产恰是一个商
机，于是我们决定转型进军玉米
油行业。”2007年6月，良友集团

开始转产专做玉米胚芽油。

两次遭遇“当头棒”
他在危机中抓住机遇

俗话说“隔行如隔山”。企业
转型之初，孙庆义在技术方面就
遭遇了“当头一棒”。“制油技艺
是一项很巧妙的技术，相比一般
的工艺技术更难，我们的第一条
生产线刚投产时，由于技术不过
关，没有达到正常的生产效果，
产量远不及市场平均水平，导致
成本增高，在市场上没有了竞争
力。”孙庆义回忆起转型之初的
困境，露出一丝苦笑。

生产技术不过关，并没有困
住孙庆义在粮油事业前进的脚
步。他决定引进一批专业人才，
革新生产技术，最终攻克难关，
在企业转型第二年，产品正式投
入市场。

屋漏偏逢连夜雨，在产品投
入市场的当年，全球金融危机悄
然而至，粮油行业遭受冲击，企
业遇到了资金、原料等各种难
题。看着同行中很多企业在市场

中逐步没落，孙庆义并没有退
缩，反而在危机中抓住了机遇。

“好在当时我们企业规模比较
小，比较灵活，与其担心市场冲
击，不如紧抓产品质量，在危机
中孕育先机，赢得各大企业的信
赖，从而在行业内站稳了脚跟。”
孙庆义说。

如今，公司在孙庆义的带领
下，与益海嘉里、中粮及西王等
知名企业建立了战略合作伙伴
关系，成长为一家集油脂研发、
加工、销售于一体的食用油现代
化加工企业。

可作为一家玉米油生产厂
家，孙庆义看到自己生产的油
品已经搭乘着其他品牌的“顺
风车”出现在大众餐桌上，并不
满足。“如果只为他人做嫁衣，
很难让企业走得更久更长远。”
于是，孙庆义瞄准时机，决定陆
续新上多条精加工生产线，逐
步拥有了国内外单产最大的日
产1 0 0 0吨玉米胚芽加工生产
线，智能化、标准化水平最高的
日加工400吨玉米胚芽油精炼
生产线；具备了年加工42万吨
玉米胚芽和年分装12万吨成品
油的生产能力，成长为中国健
康食用油行业的引领者，玉米
油行业的领头羊。

“如今能做到单产世界第
一，这在刚开始做企业的时候，
连想都不敢想，就想着让老百姓
吃上健康、放心的食用油。”孙庆
义说，也正是凭借专心专注地做
好粮油事业的一腔热血，公司连
续6年被评为玉米油加工全国十
强企业，全国放心粮油示范工程
企业，2021年获评国家级高新技
术企业，同年主打品牌“圣府第”
玉米胚芽油更是被列为唯一的

“中国好粮油”玉米油产品。2022
年“圣府第”玉米油被评为全国
十大玉米油品牌。

致富不忘桑梓情
义利兼济以义为先

“我们良友近几年能有这么
快速的发展，离不开孙总的指
引，他不仅仅是我们的带头人，
更像朋友和老师。”销售经理赵
衡如此评价孙庆义。赵衡告诉记
者，作为一个销售人员，刚入行
时的他仅仅局限于电话销售的
层面，因此业务量远不及其他

人，这让他一度陷入了自我怀疑
之中。“当时孙总只用了几句话
就解决了我的疑惑。他告诉我，
可以去尝试让自己做产品的代
言人，让自己成为品牌的名片，
利用朋友圈、短视频等媒介去销
售，也要多出去看看和学习，为
自己积累经验。”赵衡说。

“当初回乡创业就是为了让
家乡的老百姓过上好日子，而我
作为一名党员，更是要发挥先锋
模范带头作用，用担当和行动回
报故里。”孙庆义笑道。二十多年
来，公司由小到大、由弱变强，孙
庆义致富不忘桑梓情，不忘归乡
创业的初心，坚持逢年过节为村
民送油、送面、送温暖，为返乡农
民工等提供就业岗位，帮助他们
渡过难关，吸纳就业300余人次。

“之前除了在家务农，就是在周
边打打零工，收入也不固定，自
从来到了良友，现在每个月的收
入都能到5000多呢！”陵城镇陵
南村卢金平高兴地说。

与此同时，他还通过“公司+
农户”合约形式，把农民通过合
作社嵌入全产业链，农户在公司
提供的种植技术规程下规范种
植，将优质玉米原材料反供给企
业；企业在做精产品的同时，为
农户做市场搞服务，通过为周边
农产品加工企业提供订单式产
品保证农户基本利益；公司还鼓
励农户通过机械、车辆等入股模
式，在劳动联合基础上建立资本
联合，实现收益最大化。这种“龙
头企业+行业协会+基地+农户”
的产供销一体化模式，已经形成
了可持续发展的农业产业化链
条，带动数十万农户参与产业
链，年可增收数千万元。

记者 易雪 通讯员 徐雪峰

从建筑公司项目经理到自主创业企业带头人，从塑料编织行业到倾心粮油事业，从初创时的小企
业到行业内的龙头，山东良友工贸集团股份有限公司董事长孙庆义三次“跨行”创业，借助家乡资源优
势，最终在粮油行业建立了“龙头企业+行业协会+基地+农户”的产供销链条，带动数十万农户参与产
业链及周边300余人就业，也让更多消费者享受到产自曲阜的健康油。

扫码看视频。

孙庆义展示公司产品。

本报济宁8月29日讯(记者 郭纪轩 通讯员
陈永祺) 日前，110千伏经开变电站一键顺控系统执
行完最后一道顺控命令，主变中性点刀闸可靠拉开，
主变冲击试验顺利完成，一二次测方向正确，全站设
备正常平稳运行，至此110千伏经开变电站送电工作
圆满结束，这也标志着邹城电网第26座变电站顺利
竣工投产。

110千伏经开变电站位于北宿镇西故下村，南
屯煤矿及邹城经济开发区腹地。投产后，该变电站
将作为区域内兖矿能源所属4大骨干煤矿的第二电
源点，同时为南屯煤矿、北宿煤矿等企业三供一业
移交的居民用户提供更加可靠的电力供应。

该变电站的投产使区域网架结构得到进一步
优化，为煤矿企业提供了坚强可靠的电能供应，同
时践行了让电等发展的庄严承诺，为服务区域及矿
区经济发展、推动优化营商环境再上新台阶提供了
坚强电力保障。

本报济宁8月29日讯(记者 郭纪
轩 通讯员 赵相涛) 国网济宁市
任城区供电公司两项措施加强仓储
管理安全，确保安全生产局面持续平
稳。

该公司坚持仓库安全落实到人
的原则，建立物资仓库安全管理长效
机制，同时做好火源、电源的管理，加
强对员工的消防安全教育培训，扎实
做好安全消防工作。

同时加强特种设备规范使用。如
要使用吊车、叉车，必须做到“持证上
岗”，作业人员应具有专业操作许可。
在货物装卸过程中，严格按照相关工
作规程，做好安全防护，防止重物失
控伤人及装卸机械设备伤人。

服务区域经济发展
提供坚强电力保障

强化仓储作业安全
守好安全生产局面
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