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记者 孔茜 崔常松

随着《流浪地球2》的火出圈，一条来自其官方微博发文的消息，将
济宁萨奥机械有限公司(以下简称萨奥机械)，这家“名不见经传”的企
业带入到了大众视野。

都说小隐隐于市，而这家低调的机械制造企业，却已走过16个春
夏，有着属于自己的硬实力。从专注自主研发取得20多项行业领先专利
技术，到参与“一带一路”走出国门，如今所生产的中小型路面工程机械
已远销欧洲、非洲、东南亚等40余个国家及地区。2022年外贸额已达3000
余万元，2023年预计实现翻番。

一通陌生来电
企业赞助近百万设备

呆萌而科技感十足的外形，
是《流浪地球2》中移动照明车的
一大亮点，更是让不少网友成为
其“颜粉”。而来自济宁高新区的
这家企业，为何能与科幻电影结
缘？起初，却源于一通陌生号码
的来电。

“他上来就说自己是电影《流
浪地球2》的工作人员，询问我是
否有移动照明车。”2021年8月，济
宁萨奥机械有限公司总经理韩广
非接到了一通电话，由于对方所
说的产品刚好自家就生产，便通
过了对方好友申请进行交流。

很快，对方发来了一张从网
上找到的产品照片，并称白色款
照明车刚好符合电影拍摄整体
效果，经过简短沟通，对方再次
打来电话。“您能给我们提供
吗？”面对直截了当地询问，韩广
非亦不含糊，当即给出了肯定答
复，并询问对方需要多少台。

或许是韩广非答应得太干
脆，致使对方变得愈发谨慎。“您
不担心我们是骗子吗？”“您知道
这是赞助，不提供费用吗？”“东
西用完我们不留，但是来回运费
需要你们出。”面对对方连环发
问，韩广非却忍不住笑答：“费不
费用的无所谓，只要电影需要，
我就愿意帮忙。”

韩广非直言，自己十分喜欢
第一部《流浪地球》，电影中的济
宁元素令他记记忆犹新。外加，
郭帆导演是济宁人，是自己老
乡，全力支持老乡的电影，没什
么可犹豫的。

虽说是赞助设备，却也为定
制设备。“我们需要方形黄色LED
灯，设备外壳需要白色。”为了实
现最佳视觉效果，剧组美术指导

陈屹杰向韩广非提出了产品“要
求”。为了完成“定制”，原本橘色
外壳与圆形白炽LED灯都需更
换，其中黄色LED灯最为难找，由
于资源稀缺，萨奥机械的员工在
上海寻找了近一周才找到。

2021年10月，经过剧组人员
确认产品质量后，价值近百万的
16台萨奥移动照明车被运往片
场，后经涂装“UGE”电影特有标
识后，出现在了影片中：灾难发
生后，供电系统失灵，可以燃油
发电的移动灯车瞬间亮起，带来
了光亮。

坚持自主研发
让企业发展更有底气

除16台移动照明车外，影片
中部分不起眼的小型机械设备
也出自萨奥机械。“这个是救援
设备吗？”“这些配件能来几筐
吗？”……在剧组人员确认产品
质量当日，无意间参观的厂区实
物展厅，又引起了他们的新兴
趣。一圈逛下来，又捎带手“拿
走”了半车挖掘机、吹风机、液压
电力机等设备。

对于剧组的需求，韩广非始
终只有一个态度，“要啥拿啥，能
支持的咱都支持。”而这份能“豁
出去”的底气，则来源于萨奥机
械在机械制造行业已发展了16
年。拿些东西出来赞助，于自家

“家底”而言，并非什么难事。
2006年，萨奥机械从面积仅

50平方米、两台机床的小作坊起
步，从机床加工到只做整机、不
做配件。面对市场的大浪淘沙，
一家初创小企业如何能在行业
立足？差异化产品及自主研发，
成为了萨奥寻求发展的路子。

“模仿是没出路的，只有研
发出差异化产品，才能抓住红利
期。”韩广非介绍，2007年，萨奥

机械有了首位机械工程师，自那
时起便埋下了技术创新的种子。
2011年组建研发团队，而有了自
主创新专利产品后，他便更有底
气“重金”投入研发再创新。

如今，萨奥已组建了18人的
研发团队。

“我们不做那种从实验室空
想出来的、华而不实的产品。而
是要做实用、真正解决问题的设
备。”济宁萨奥机械有限公司研
发团队负责人刘道国说，为做出
皮实、耐用的产品，科研人员会
走出实验室、走入一线工地，了
解工地实际情况及需求后，再进
行创新。例如，建设公路使用的
灌缝机一般为500升的容量，设
备较大，价格在30万元左右。但
考察了实际应用后，便设计制作
了120升的小型机，一台大机器
的费用不仅可买四五台小型机，
还能满足四五个团队同时作业，
使得实际应用效率大大提升。

而此类小型机仅为萨奥机
械创新技术的一个缩影。

历时13年，萨奥机械现已拥
有液压压路机、路面灌缝机、二
次结构浇筑泵、四轮激光平整机
等20多项行业领先的专利技术，
其“萨奥”品牌也在行业中被人
熟知。

线上线下发力
大多产品已远销海外

机械制造业作为济宁市重
要经济支柱产业之一，已然呈现

“万花斗艳”的景象。产业集聚虽
可为中小企业提供滋养沃土，但
一家中小企业如何能在行业中
持续抢抓红利、迅速发展？萨奥
机械给出了一条另辟蹊径式的
生存之道。

都说同行是冤家，但萨奥机
械却硬要蹚出一条“抱团取暖”
共发展的路子。

2014年搭建了一站式采购
展厅，便于客户采购基建施工链
上所需相关产品。而这些产品，
不仅有自家产品，亦有其他合作

企业的优质产品。
起初，萨奥机械向其他企业

抛出橄榄枝，想要将产品展示
时，得到的回应多为婉拒。但一
心想要做成的韩广非决定真金
白银购买，以示诚意。“当时我一
次就买了十台刨墙机，一周的时
间卖完，第二次又一次性买入了
20台。”韩广非说，在一次次的合
作中，链上企业也逐渐认可了萨
奥机械。为了使合作企业免除后
顾之忧，他更是表示其他企业所
有展出设备，自家均不会生产。

就这样，展厅产品从最初80
多种设备扩充至如今600多种型
号产品，合作企业也从起初的10
家企业增加至50余家。“我现在
还是会经常去寻找行业内优质
产品，希望不断扩充完善产品
链。”韩广非说。

除“抱团取暖”式发展外，进
军互联网、实施外贸亦是萨奥机
械主攻的方向。“2015年以前，淘
宝上搜索‘压路机’‘挖掘机’，出
现的都是儿童玩具，我们第一批
工程机械企业加入电商平台后，
实现了在网上可买到真正的工
程机械。”短短五年，店铺订单量
逐年保持2至3倍的增长，这也证
明了韩广非的判断。

而萨奥机械仅是山东机械制
造企业试水电商的一个缩影，作
为济宁压路机“开”上淘宝的先行
者，萨奥带动了一批工程机械在
电商平台上成长起来，如今俨然
形成了小微型工程机械产业带。

得益于线上推广，带有“中
国济宁制造”标签的萨奥产品，
也凭借着过硬的质量和更高的
性价比，成了“一带一路”施工设
备被带往海外，打开了外贸市
场。2016年至2018年呈几何式增
长，2022年外贸额已达3000余万
元，2023年预计再翻番。

“围绕济宁高新区优质的工
程机械配套，下一步我们将智能
制造无人驾驶压路机、遥控压路
机结合大数据，创造更加人性化
的产品，助力擦亮济宁智能制造
的名片。”韩广非说。工作人员展示《流浪地球2》中的移动照明车。

济宁萨奥机械有限公司厂房内，照明灯整齐排列。
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