
记者 赵婉莹

不打烊的市场

“在寿光没有卖不出去的
菜，也没有买不到的菜！今年，
我每天收购的蔬菜比前几年都
多了一半，可忙来！多亏了这个

‘智慧称’帮我记账，省了雇人
工的费用。”

清晨，寿光蔬菜批发市场里
已经人声鼎沸，赵先生在这里经
营着一家蔬菜批发摊位，正忙得
脚不沾地。他口中的“智慧称”，就
是建行山东省分行“寿光蔬菜智
慧管理服务平台”的一部分———
蔬菜交易终端系统，能够免费帮
助商户实现卖菜收菜交易电子
化、形成电子记账本，使菜农、收
菜点、货商三方共享，助力提升蔬
菜交易效率。

“寿光蔬菜智慧管理服务平
台”是建行山东省分行针对寿光
蔬菜产业发展缺少平台支撑和数
据支持的痛点难点，在立足服务
全国蔬菜行业、符合全行推广需
要基础上，搭建的同业首个智慧
农业产业链生态场景，能够帮助
菜农管大棚、帮助市场管交易、帮
助政府管市场，使得三方可以享
受便捷的金融服务。

市场负责人介绍，今年市
场的生意非常红火，临近春节，
销售更是异常火爆。得益于“智
慧称”的帮助，即使在龙年春节
的交易暴增期，市场依旧是有
条不紊、井然有序。根据前期摸
底，一直坚持到年底不歇业的
档口也比往年要多得多。作为
全国最著名的“蔬菜之乡”，寿
光将满足全国各地的蔬菜需
求，让更多蔬果走向“诗和远
方”。

大棚里的笑声

“真是太方便了，建行可是帮
了我大忙了，今年五彩椒收成和
价格都很高，真得好好谢谢你们，
哈哈哈……”一阵爽朗开心的笑
声从寿光市洛城街道东斟灌村李
大叔的五彩椒大棚里传出。

今年李大叔种植的五彩椒长
势良好，批发每斤能到4元，估计
今年能净赚20多万元。

东斟灌村是山东最早的彩椒
生产基地，有彩椒大棚640个，种
植面积3200多亩。目前，斟灌彩椒
已成功入选全国名特优新农产品
名录，正式成为“国字号”品牌。李
大叔之前有6亩大棚，因为近几年
种植五彩椒的收入较好，夫妻俩
前年就商量着投资60万元再盖个
大棚。但苦于手头资金不足，夫妻
俩便把计划贷款的事告诉了在村
委设立的“裕农通”服务点。

分行得知消息后，迅速上门
为李大叔办理了30万元信用贷
款，解决了资金难题，并为大棚免
费安装了温湿度采集器———“小
喇叭”，李大叔可以足不出户，通
过手机查看大棚内的温湿度情
况，大大节约了时间和精力。

面对蔬菜大棚种植户信贷需
求，“寿光蔬菜智慧管理服务平
台”与分行“裕农快贷”贷款实现
数据直连，全流程通过手机银行
办理农户贷款，有效解决了广大
蔬菜种植农户融资难、融资慢等
突出问题。

除此之外，建行山东省分行
还创新大棚贷等特色化绿色信贷
产品，初步构建起了以大数据分
析为核心、物联网应用为关键的
数字化智慧蔬菜生态体系，进一
步提升了蔬菜平台金融服务属
性，为全行提供了可借鉴、可复制
的“齐鲁样板”。

劳动者的家

“真没想到，市场里有这么个
好地方，寒冷的天能在这里歇歇
脚，喝杯热水，心里都跟着暖和！”
这是在新泰智慧农批市场劳动者
港湾的留言簿上，一位来自外省
的货车司机张师傅写下的一句
话。

原来，建行泰安分行在新泰
智慧农批市场内设立了“建行生
活馆”，开启了智慧农批服务2 . 0
时代。

为更好地服务市场客户，“建

行生活馆”内布放了“劳动者港湾
+”等诸多元素，为出入市场的客
户与商贩提供歇脚场所。临近春
节客流量大，分行便亮起了主街
道的“建行生活馆”指示牌，为需
要帮助的客户进行引导，让建行
的服务温暖每一位客户的心。

“满20减6元？这优惠力度真
不赖。”临近中午，一位批发商进
入生活馆，在泰安分行工作人员
的 推 荐 下 下 载 了“ 建 行 生 活
APP”，随即便下单订了建行生活
的首餐外卖。在搭建智慧农批综
合管理服务平台时，建行山东省
分行就秉承着打造金融生态圈的
理念，将管理平台的操作和建设
银行卡绑定在一起，方便结算的
同时更可以进行后续金融产品的
推广工作，因此，所有使用智慧平
台的供应商和批发商均拥有建行
银行卡，下载、开通、绑卡十分便
捷。

如今的“建行生活馆”已然成
为了农批市场里名副其实的

“打卡地”，来来往往的批发商
来到这里，累了能歇脚，渴了能
喝水，没电能充电，饭凉能加
热，还能体验更多的建行优惠
活动和金融产品，享受建行带
来的实惠。

“马老师”的建行情结

“马老师，今天的业务多不
多？忙过来了不？”建行新汶支行
的客户经理小吴来上门服务时，
看到马老师拿出了一个清单，上
面记录着商户的信息和需求。

“快过年了，市场入驻的商户
多了不少，最近有十几个想要办

‘安心一卡通’的，还有几个想咨
询咱行的贷款产品。”马老师详细
地向客户经理介绍着每一位商户
的金融需求，小吴接过清单，爽快
地答道：“放心吧，今天咱就给办
完。”

马成铭是建行的一位“老
粉”，客户经理们亲切地称呼他为

“马老师”。早先他是建行的“裕农
通”业主，2023年，在全面铺开金
融专员机制后，他又被聘任为建
设银行新汶支行的乡村振兴金融
专员，对于建行的业务他讲解起
来头头是道，办理起来更是井井
有条。

新泰智慧农批市场“建行生
活馆”落成后，“马老师”常驻馆
内，作为金融专员的他把金融知
识、金融产品宣传介绍给市场商
户，并不定时上门了解各供应商、
批发商的金融需求，及时反馈给
建行。

在山东，像“马老师”这样的
建行金融专员已经多达5800多
名，他们奔走在农村的大街小巷，
连接起新时代“三农”和金融机构
沟通的桥梁。正是他们，建行山东
省分行与“三农”之间的距离更近
了，真正成为了“三农”的贴心人。

一桩桩实事，一串串硕果，新
金融的“甜水”沁入齐鲁乡村振兴
事业的土壤，滋养了更智能、更高
效、更安全的乡村“菜篮子”，助力
开启美好的“幸福年”。

记者 黄寿赓

1月23日晚间，中信证券与红
塔证券分别披露2023年度业绩快
报、业绩预告，至此，已经有18家
券商对上年度业绩作出呈现。数
据显示，中信证券去年营收、净利
双双微降，红塔证券、中泰证券、
国盛证券等受前一年较小基数的
影响，净利润出现超100%增长。
记者注意到，受2023年市场交易
低迷、IPO阶段性收紧等多重因
素影响，去年券商板块业绩承压，
申万宏源预计，券商板块2023年
证券主营收同比增长3%，利润同
比增长6%。

券商“一哥”业绩微降

8家公司净利润增长超50%

中信证券2023年度业绩快报
显示，报告期内，公司实现营收
600 . 47亿元，对应归母净利润
196 . 86亿元，二者相较2022年均
有所下滑，分别下降 7 . 7 7 %、
7 . 65%。2023年度，公司净资产收
益率为7 . 80%，与2022年相比减
少了0 . 87个百分点。

对于2023年业绩表现，中信
证券称，公司以新发展理念引领
高质量发展，助力金融强国建设，
积极服务实体经济，各项业务稳

健发展。
以利润规模来看，目前申万

宏源居于中信证券之后，预计在
42亿元到50亿元之间，同比增长
50 . 59%-79 . 27%。此外，中泰证
券、国投证券、国元证券、中金财
富净利润规模也超过10亿元。

从利润增速来看，红塔证券、
中泰证券、国盛证券出现超100%
的增长。其中，红塔证券预计去年
实现净利润3 . 12亿元，增速达
710 . 57%；中泰证券预计实现净
利润17 . 06亿元-20 . 47亿元，同
比增长189%-247%；国盛证券预
计实现净利润2 . 22亿元，同比增
长136 . 17%。此外，西南证券也有
可能实现利润翻倍，公司预计录
得净利润5 . 72亿元-6 . 65亿元，
同比增长85%-115%。

除了增速“破百”企业，湘财
证券、国都证券、英大证券、申万
宏源净利润增幅也超过了50%。

上年基数对业绩影响较大

增长主要来自于投资收益

需要注意的是，红塔证券等
券商利润增幅较大与2022年度业
绩“低点”密切相关。比如。红塔证
券受自营业务拖累，2022年度净
利润降幅接近100%；中泰证券
2022年业绩也同样出现大幅滑

坡；国盛证券2022年净利润下滑
幅度也是超过了70%。

此外，中泰证券本期利润还
受股权重估影响。去年2月，中泰
证券合并万家基金，对其持股比
例增至60%，中泰证券测算，万家
基金变更为公司的控股子公司
后，公司原持有的万家基金股权
将为公司产生一次性重估收益约
6 . 47亿元。

至于业绩主要增长点，多家
券商均提及了投资收益。中泰证
券表示，2023年，公司坚持把服务
实体经济作为根本宗旨，积极把
握市场机遇，全力推动高质量发
展，总体经营情况持续向好，投资
银行业务、资产管理业务、投资业
务等收入同比明显增长。

红塔证券称，报告期内，公司
坚持“稳中求进”工作总基调，深
入推进自营投资业务的非方向性
转型和绝对收益策略投资体系建
设，系统性地对资产组合管理进
行重新布局和调整，加大长期资
产配置力度，投资相关收入更加
多元，稳定性增强，利息收入和投
资收益同比大幅增加。

国元证券在公告中提到，
“通过调整投资结构、扩大投资
范围、严管风险等优化生产要素
配置的措施，全年获得较好投资
收益。”

西南证券解释，2023年，国内
经济运行呈现前低、中高、后稳态
势，总体回升向好，该公司聚焦主
责主业，深化改革创新，全面推进
数字化转型，深入服务实体经济，
不断提升综合金融服务水平。报
告期内，该公司投资收益和公允
价值变动收益增幅较大，整体经
营业绩同比大幅上升。

申万宏源表示，2023年，该公
司牢牢把握高质量发展首要任
务，坚持稳中求进工作总基调，围
绕“投资+投行”发展战略，加快
改革转型、优化战略举措、把握发
展机遇、防范金融风险，经营业绩
实现较大增长。

中航证券业绩大幅下滑

机构看好后市估值修复

记者注意到，受2023年市场
交易低迷、IPO阶段性收紧、偏股
基金保有规模承压、基金降费等
多重因素影响，多家券商业绩承
压。从目前已披露的情况来看，中
航证券、国投证券净利润下降幅
度较大。

其中，中航证券去年实现营
收10 . 63亿元，同比下降9 . 38%，
对应净利润1 . 40亿元，同比下降
44 . 66%。分业务来看，其手续费
及佣金、经纪业务、投行业务、资

产管理业务收入均有所下滑，尤
以手续费及佣金下滑幅度最大，
达到33 . 10%。

五矿证券预计2023年实现营
收14 . 92亿元，同比增长6 . 50%，
对应净利润3 . 19亿元，同比下滑
10 . 39%。其下滑主要集中在手续
费及佣金、经纪业务、资管业务、
投资收益等板块。

对于券商行业2023年整体业
绩情况，申万宏源研报认为，预计
券商板块2023年证券主营收同比
增长3%，利润同比增长6%；投资
业务为板块业绩增长主要驱动，
部分因股票自营亏损导致基数低
的券商业绩弹性大。

展望后市，申万宏源研报认
为，当前市场对于板块的基本面
悲观预期已充分反映在股价中，
短期扰动不改长期趋势，低估值
叠加积极政策正逐步出台，若市
场回暖，看好券商板块的贝塔属
性。

华西证券研报表示，券商板
块当前整体市净率1 . 10倍，证券
指 数 的 P B 估 值 在 过 去 1 0 年
0 . 41%分位数，我们仍然看好证
券行业为实体经济融资的中介功
能，以及居民权益类资产配置比
例提升的方向，投资者可以关注
集团化经营和并购重组预期相关
受益标的。

“菜篮子”里的幸福年

券商密集披露业绩预告：“一哥”微降 中泰证券等利润倍增

爆竹声中一岁除，春风送暖入屠苏，这是诗人对新年的描写。但若谈及你我对春节的记忆，便不只有
爆竹声。我们想起来的是寻常巷陌的互道恭喜，是四处充斥的喜庆氛围，更是那些天，专心忙年的喜悦感
和烟火气。

天色微明，整座城市尚沉浸在睡梦中时，山东新泰智慧农批市场里早已是车水马龙、热闹非凡。满载
着原产地蔬菜、水果、生鲜产品的大卡车一辆接着一辆缓缓入场，海鲜的腥味、青菜上的泥土味、瓜果的
清香味交织融合……不久后，这些“年味儿”都将跟随蓄势待发的小货车抵达全国各地。另一边，当齐鲁
大地还在寒冬中尚未苏醒，寿光的蔬菜大棚里却已是满目硕果累累，菜农们正忙着采摘新鲜的蔬果，丰
收的气息在棚里飘荡。

“中国菜篮子”的背后，离不开金融与科技的支持。多年来，建行山东省分行充分发挥金融科技优势，
主动服务、深度参与山东蔬菜产业发展，聚合发展动能，将金融的源头活水持续引入山东这片热土，全力
保障老百姓的“菜篮子”满满当当。
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