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不到1个小时就做出决定

25岁的骆豪在贵州长大，因为出生
在农村，所以从小就想去看看外面的世
界。中学时去了县城读书后，骆豪要求
自己高考一定要去大城市，于是选择了
上海的一所大学。

大三的时候，骆豪偶然看到一个公
费留学的机会，没有留学计划的他尝试
申请了，“我当时只是觉得很新鲜，没想
到真的通过了。”骆豪说。

2020年1月，骆豪来到美国的大学，
在这里度过了充实的半年。在这半年时
间，他的英语水平得到很大提升。毕业
后回到上海，骆豪进入一家投行工作，
每天跟创业者和投资人打交道，每天都
在讨论公司的发展、商业模式、市场等
内容。骆豪认为，现在自己的成绩都跟
那一年的工作经历有很大关系。

后来骆豪去英国读了研究生，毕业
时一边找工作，一边寻求创业机会。

“在今年1月份，我看到‘三蹦子’火
到美国的视频，马上把视频发给我的朋
友，说要不要试一试。”骆豪在网上看到
有一个人发帖子想做‘三蹦子’出口，马
上联系他。随后骆豪把两位合伙人拉到
一个群里，“我们当时都很有激情，不到
一个小时就决定做这件事。”骆豪说。

两位合伙人在国内负责采购和运
输，而骆豪在美国调研用户需求。“我当
时走访了不少客户，询问他们对车的需
求是什么，我也会找一些二手车车行老
板聊合作，但他们基本上都拒绝了我。”
骆豪说。

骆豪曾将三轮车的照片发给外国
朋友看，告诉朋友自己打算创业卖这辆
车。“这辆车好新奇，外形很拉风。”外国
朋友说，他们之前没有见过这样的车。

骆豪他们即将做的这件事可能是
上百万的生意，也可能血本无归。但骆
豪认为，即使失败了，也是短期损失一
笔钱，这对当时的他们来说是可以承担
的，但如若一次成功，他们就是“第一个
吃螃蟹的人”。

忙得每天只睡三四个小时

骆豪认为自己不是第一个嗅到商机
的，“肯定还有一部分人也打算卖‘三蹦
子’，但他们大多数人是在网上售卖，而
我们选择面对面跟买家沟通。”骆豪说。

今年3月1日，骆豪的第一批货到达
美国洛杉矶，但他并不是在货到达后才
开始寻找买家。“在我们决定做这件事
之后，就开始在美国寻找潜在客户。”

“很多问题在售前就解决了，所以
交易起来比较顺利。”骆豪说，对于三轮
车的参数、电池等问题，在前期就要解
答清楚，当顾客认为产品满足他的需求
时，才会决定交易。“交易都是当面交
易，我们把车送货到家，他们见到我们
真人，会认可我们的真实性。”骆豪说。

目前，骆豪的第一批货已经售空，
第二批货即将到达洛杉矶。“真的太累
了！”骆豪说，现在他每天凌晨三四点睡
觉，早上七点半开始直播，吃过午饭后
会一直处理工作到晚上一两点，“我现
在每天只睡三四个小时”。

因为“一天赚了一万美金”而爆火
的骆豪认为生活并没有太多变化，“我
的生活只是变忙了而已。”对于所赚的
利润，骆豪目前还没有计算，因为还有

中国小伙在美国试水卖“三蹦子”
一个月卖出几十台，爆火背后有机遇更靠努力

很多成本没计算进去。“但目前看来没
有亏。”

火了之后的骆豪，每天都能在社交
平台收到很多私信，除了来咨询购买三
轮车的客户，还有想来投资的投资人和
想合作的三轮车厂家。“但我几乎没有
时间回复。”骆豪说，“虽然我们现在很
火，但我依然认为目前还在验证市场的
过程中，还是不敢肯定三轮车是适合美
国市场的。”

骆豪正在与其他线下店铺沟通，让
三轮车有一个线下展示渠道。同时也在
国外的社交媒体上加大宣传，还会找一
些汽车博主进行测评。

“家里人都为我骄傲。”骆豪作为村
里第一个走出国门的大学生，一直是家
长口中“别人家的孩子”，“没想到创业
也为家里添了光彩。”骆豪说，“现在别
人经常能刷到自己的视频，刷到后都会
向我父母夸夸我。”

勇气一定会得到嘉奖

“今天是低谷，明天可能就是高潮。
面对起起伏伏的境遇，都要保持乐观的
心态，这也是我们目前所面临的状况。”
骆豪说，在创业初期，各种资源都很匮
乏，要面对各种困难。“很多时候我都是
一边深呼吸，一边开车，拍拍方向盘说，

‘没关系，人生是旷野，我们一定能克服
困难’。”骆豪这样慰藉自己。

有一次骆豪要将一辆三轮车交付
给客户，他把三轮车从库房中取出，还
特意租了一辆卡车运送。但在去客户农
场的途中，客户发消息说不要了。“当时
我们很窘迫，一方面租赁的卡车增加了
运输成本，另一方面三轮车从库房中取
出后就无法放回。我们当时还不在居住
地，一时不知道该如何安放这么大的
车。”骆豪说，当时一同前去的合伙人感
到非常绝望。

绝望之中两人路过一个商场，骆豪
将卡车停在商场后与合伙人一同去吃
饭。餐馆在顾客等待时会给一个“幸运
饼干”零食，这个零食打开后有一张纸
条，纸条上会写一句话。

“当时我抽到的纸条上写着‘你今
天的勇气，一定会在未来某天得到嘉
奖’。”骆豪备受鼓舞，“当时只当是心理
安慰，但现在看来，确实是一个嘉奖。”
现在这张纸条依然放在骆豪的手机壳
中。

骆豪认为，自己做这件事之所以能
火，一定程度上是因为“三蹦子”带有浓
厚的文化属性。“‘三蹦子’在国内不论
是城市还是乡村，都非常常见，这是我
们的本土特色。”骆豪说。

未来，骆豪打算在三轮车上定制一
些功能，让三轮车更符合美国人的生活
习惯和工作需求，做大美国市场。“现在
有很多中国制造已经完全超出了外国
人的思维，我认为现在是很好的机会，
把中国制造做得更大更好。”骆豪说。

骆豪经常收到私信，说看了他的
创业故事非常感动，让自己燃起了希
望。“我并没有大家眼中的那么成功，
因为们还在测试市场，如果测试不成
功，也会失败。”骆豪表示，看到机会就
要去行动，不论规划多完美，一旦着手
去做，依然会发现还有很多没有想到
的问题。

“目前遇到的问题都会一步一步
解决，每一天都会比前一天更好。”骆
豪说。

“倒车请
注意，倒车请
注意……”响
彻美国街头，
原本在中国随
处可见的“三
蹦子”突然成
了外国人的潮
流单品。中国
贵州小伙骆豪
发 现 这 一 商
机，开始在美
国卖起了“三
蹦子”，一个月
就卖出了几十
台，他也因此
走红。

海外受青睐，“三蹦子”凭的啥？
“三蹦子”海外热销引发多方关注。社交平

台上有视频显示，“三蹦子”在外国“骑手”手中
化身多面手，载货、拉人，无所不能。“三蹦子”
也成为海外消费者的新宠了？

今年年初，一位远嫁到美国的中国博主在海
外社交平台分享视频，将自己网购的一辆电动三
轮车作为圣诞礼物送给公公。她的公公开着三轮
车载着一家人出去兜风，视频带火了电动三轮车
和相关生产企业，海外销量显著上升。

国内大街小巷上随处可见的“三蹦子”，为
何能受到海外消费者的青睐？

一段在海外社交平台上广泛传播的视频
颇具说服力。视频中，“三蹦子”既可以装备普
通轮胎，拉着乘客在城市中穿行，又可以装备
越野轮胎，充当工具车，搬沙子、运草料、拖汽
车……无所不能，有着使用简单，充电迅速，皮
实耐用等优点。

在北方工业大学汽车产业创新研究中心
研究员、沃达福数字汽车国际合作研究中心主
任张翔看来，国产电动三轮车具备售价低、质
量好、技术成熟三重优势。相较国外，中国人口
多，农村人口比例大，“三蹦子”受众面广，因
此，技术比较成熟，产业配套齐全。

张翔表示，发达国家主要以四轮轿车为
主，三轮车市场容量较小。他们不会主动生产
三轮车，相关技术比较匮乏。而东南亚等发展
中国家虽然需求较大，但目前仍以进口为主，
没有相关产业的环境。因此，中国在电动三轮
车技术水平方面，仍处于优势地位。

事实上，伴随着我国智能汽车的快速发
展，电动三轮车也搭上了“智能网联”的东风。

记者浏览多款电动两轮车、三轮车产品介
绍页面发现，这些产品除了可以按照用户的出
行需求定制遮雨棚、储物箱外，还配备了各类
智能化组件，既可以使用蓝牙APP解锁，还可
以连接互联网，并实现了NFC刷卡等功能。

张翔告诉记者，国产电动两轮车、三轮车大
多具备智能网联功能，可以与手机连接，实现自
动解锁、定位等功能。“这些功能国外是没有的，
国产‘三蹦子’在国外吸引了消费者尝鲜。”

“中国的智能产品经过了十几年的发展，
也显得非常成熟了，在国际上有着极强的竞争
力”。在张翔看来，智能化为我们带来了巨大的
产业机遇，加大出口能够有效化解相关产能过
剩的风险，具有重要的积极意义。

据中国新闻网
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骆豪在送货。

大众新闻客户端记者 贾涵宇 吕乐
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