
作为汽车行业的一员老将，20多年来，金万通
集团董事长邢文见证了齐鲁车展从无到有、从小
到大、从“赶大集”到追赶北上广国际车展的历程。

“齐鲁车展就是一个很接地气、很务实、很符合
本土消费习惯的展会。”“对我们来说，每年两届的齐
鲁车展，是一个重要节点，也是一个放量的阶段。”
邢文介绍，齐鲁车展从一开始全是经销商，到厂家
全面介入，这代表了“齐鲁车展”在被主机厂认可。
每一届车展，厂家都会参展制定一个政策支持，包
括购车客户的优惠政策、现场搭建展台展具等，有
了厂方的支持，不仅规模上去了，销售人员也能大
展拳脚，这使得齐鲁车展也越来越接近北上广这
样的国际车展了。

邢文回忆说，“20多年以来，风风雨雨，一年两
届形成常规，金万通伴随齐鲁车展一路走来，相互
依托、共同发展，共同服务着消费者。”

与齐鲁车展相互依托

共同发展

与齐鲁车展携手并进

一同见证山东车市变迁

济南华达企业集团副总经理张崇云与齐鲁国际
车展的情谊，可追溯到1999年。那时，广汽本田在全
国率先推行了“四位一体”的销售模式，更在山东率
先设立了首家4S店，随后，广汽本田参加了第一届
齐鲁车展，开启了与齐鲁车展的不解之缘。

“1999年，我作为山东汽车销售服务有限公司的
董事长，见证了齐鲁大地上首场汽车盛宴的启幕。”
张崇云所提及的“首场汽车盛宴”，正是齐鲁晚报在
1999年秋季举办的首届齐鲁车展。

“作为山东首个汽车展会，齐鲁车展赢得了汽
车行业的赞誉，也为我们后续的市场拓展奠定了
基础。”张崇云告诉记者,“26年来，我们未曾缺席
过车展。随着参展品牌不断增加，齐鲁国际车展也
逐渐成为了山东乃至全国汽车行业交流合作的重
要平台。”

张崇云
原山东华达集团副总经理

坚持服务至上

携齐鲁车展续写新篇章

坚守初心三十载

汽车行业仍是朝阳产业

在汽车行业波澜壮阔的三十载里，郑云河不仅
是齐鲁国际车展变迁的见证者，更是中国汽车市场蓬
勃发展的亲历者与推动者。他以车展为“战役”，以初心
为舵，不仅书写了个人的奋斗史，也深刻烙印在了中国
汽车工业的发展轨迹上。在汽车行业风云变幻的当下，
他依然坚定地认为汽车行业是朝阳产业，鼓励年轻人
勇敢追梦。在汽车行业摸爬滚打三十余载的郑云河，对于
齐鲁国际车展有着深厚的情感。“荣辱与共，息息相关”，这
八个字道出了他与车展之间不可分割的紧密联系。

在郑云河看来，每一届车展都是一场没有硝烟
的“战役”，是展示企业实力、推广品牌形象、提升销
售业绩的重要机会。他坦言：“如果说你这届车展订
单完不成既定规划，会影响一个季度的销量节奏，甚
至全年的销售结构。我们每年筹备三个大型活动：春
季、秋季车展再加店庆，三大战役，这是一个传承。”

从最初代理海南马自达创业，到如今成为中
国汽车流通百强经销商，顺骋集团董事长张金峰
一直秉承三个坚持:坚持客户至上，坚持市场导
向，坚持成就员工。从初届车展的配合，到每一届
车展的相守，作为齐鲁国际车展的忠实参与者与
见证者，他始终相信，客户在哪里，我们就在哪里；
市场在哪里，我们就在哪里。随着时间的平移，社
会赋予了经销商更多的责任，张金峰坚信，唯有积
极前行，推动行业市场健康发展，为社会贡献更多
力量，才能做行业的担当者，开创者，成就者。

“每次参加齐鲁车展的时候，都会为车展的场
面和精心的服务感到震撼。回头来看，顺骋集团已
和齐鲁国际车展携手走过了二十六载，双方都是
市场变化的见证者，也都收获了巨大的成长，未来
也会一直携手走下去，续写新篇章。”张金峰说。

张金峰
顺骋集团董事长
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