
从2010年来到济南至今，顺骋集团副总裁肖

武业已经参与了28届齐鲁国际车展。回首过往，在

车展奋力追单时的激动难抑，他说，对经销商而

言，齐鲁车展带来了巨大的销量，对客户而言，齐

鲁车展是一个极佳的购车平台。

“我参与车展时，正好赶上了中国汽车消费最

巅峰的那几年。”谈及与齐鲁国际车展的初识，肖

武业十分感慨。“车展不缺客户，接待能力强就意

味着成交概率大，除了白天车展现场，我们门店在

晚上也延长了营业时间，连轴转追单。”

“14年里，我见证了齐鲁车展不断发展壮大，办

展理念以及服务质量越来越好，在山东是绝对的

遥遥领先。对经销商而言，齐鲁车展给我们带来了

巨大的销量提升，对客户而言，齐鲁车展是一个极

佳的购车平台。”肖武业说。

齐鲁车展带来销量提升

期待未来继续迭代升级

肖武业
顺骋集团副总裁

以热爱跨越万难

共绘车展辉煌

从初入行业的青涩，到在不同岗位的艰苦历练，

辛国靖用汗水和智慧书写了自己独特的成长篇章。

在齐鲁国际车展的舞台上，她不仅是幕后的策划者，

还是前台的执行者，更是独当一面的管理者。在她的

带领下，团队每个人都在自己的岗位上发光发热，共

同为车展的成功贡献力量。

科班出身的辛国靖进入汽车行业后，便开始了

在不同岗位间的摸爬滚打。从售后到市场、从客服到

销售，她笑谈自己“除了财务都干过”。每逢齐鲁国际

车展，辛国靖都会准时准点到达，从车展第一天坚守

到撤展的那一刻。这一坚持出于辛国靖对汽车行业

真挚的热爱，也出于对过去的怀念，“齐鲁国际车展

一年毕竟只有两次，这几天是团队奋战的关键时期，

虽然需要我把关的事情已经不是很多，但是我在现

场还是可以感受到一线的氛围。”

辛国靖
富豪集团品牌总经理

姚键
济南新e程汽车董事长

尹茂军
济南瑞和汽车投资人

与齐鲁国际车展共进步

走出未来“新一程”

坚守本心

与齐鲁车展共赢未来

在机缘巧合下踏入汽车行业的尹茂军，从参与
第2届齐鲁车展开始，一路陪伴齐鲁车展走到第50
届。在国内汽车行业飞速发展的时候，尹茂军看准时
机步入汽车投资领域，坚持立足长远、坚守本心，一
步一步克服经营路上遇到的困难，成为业内的佼佼
者。尹茂军坚信，依靠团队的专心经营、精细化管理，
依靠厂家的支持，没有什么困难是克服不了的，风雨
过后，总见彩虹。

谈及自己能够进入汽车行业，尹茂军更多强调
的是“机缘巧合”。“我与齐鲁车展缘分不浅。”尹茂军
表示，“1999年齐鲁车展诞生的那一年恰好也是我进
入汽车行业的一年，从2000年第一次参加齐鲁车展
到现在，一路陪伴齐鲁车展走到如今的第50届。尹茂
军表示，齐鲁车展已经成为山东汽车界的金色名片，

“对客户来讲，齐鲁车展是必去的购车节，对汽车从
业人员来讲，是不断磨砺自我、勇创佳绩的大舞台。”

一步一个脚印、积极稳定向前，是他事业发展
的真实写照；真心回馈社会、全力服务用户，是他
开展工作的核心理念；他用真实、透明的信息回应
客户痛点，用包容、创新的模式拥抱市场变化，他
就是济南新e程汽车董事长姚键。

姚键回忆，在普遍缺乏营销手段的情况下，每
次齐鲁国际车展都是销售团队的“狂欢节”，更是
订单满满的“收获季”，销售团队所有成员都会在
车展前抖擞精神，精心应对车展的“战斗”。

齐鲁国际车展就像一面镜子，映射了二十几
年来中国汽车市场的蓬勃发展，趁着汽车市场的
东风，姚键也通过持续的打拼开始了不断向上的
奋斗旅程。姚键多次参加齐鲁国际车展，并一直将
其作为窗口来观察汽车市场的变化，进而关注到
了二手车的发展潜力。2022年，姚键创立了新e程
二手车，从而开始了一段新的商业旅程。
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