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滑雪去喽！济南冰雪经济持续升温
雪具销售迎来高峰期，各滑雪场客流量增多

史安琪 济南报道

近期，济南各大雪场已经开板，等待近
一年的雪友终于迎来滑雪季。对滑雪爱好
者来说，一套专业、可靠、耐用的滑雪装备，
是体验冰雪乐趣的“头等大事”。今年雪季
济南市场情况如何？12月24日，记者走访了
部分雪具专卖店进行调查。

滑雪装备迎销售旺季
有商家月销50万元

“新手小白该怎么选雪具？”在济南槐
荫区一大型户外运动专营店，小王正挑选
着滑雪装备。滑雪板、滑雪鞋、头盔、手
套……面对整面墙的装备，小王略显无措，
不知道该如何选择。

“我们在各装备前都做了讲解牌，顾客
可以参考。”店员介绍，“滑雪板算是整套装

备中的大头，价格比较高，若是玩得次数不
多，可以去雪场租公共雪板。”

“滑雪从头到脚每个部位都烧钱，有些
‘装备党’一年光雪板就要买四五块。”济南奥
体中路附近一家雪具专卖店店员介绍，有的
资深雪友会收集各种类型的雪板，也会去全
国各地找高阶滑雪场。该店员介绍，一般雪
友多购买大三件，包括雪板、固定器和鞋，一
套下来2000多元，进口的5000元左右。“如今
已到雪具销售高峰期，但相较往年，今年雪
具销量有所下降。”该店员表示，目前月销售
额在50万元，去年月销售额能达到近百万。

《中国冰雪产业发展研究报告(2023)》显
示，2022-2023雪季，中国冰雪运动以青年人为
主，27岁至39岁冰雪运动爱好者占58.4%。

每天接待游客上千人
济南不少雪场挺热闹

金象山滑雪场、卧虎山滑雪场、九顶塔滑
雪场等济南老牌雪场已迎来好几批顾客。

相关数据显示，2024—2025年雪季冰
雪游热度将持续上升。全国冰雪休闲旅游
人数有望突破5亿人次，冰雪休闲旅游总收
入有望超过7000亿元。

“现在还没到高峰，预计寒假和过年期间
会达到顶峰。”卧虎山滑雪场办公室主任邵海
明表示，目前工作日入场游客日均1000人，
周末可达2000人。因为今年过年较早，整个
雪季大约只有80天，往年可以达到100天。

“我们已开板20天了，连续三周客流量都不
错。”邵海明介绍，该雪场设有冬令营，目前报
名人数已达到1000多人。

11月6日，国务院办公厅印发《关于以
冰雪运动高质量发展激发冰雪经济活力的
若干意见》，其中明确冰雪经济目标：到
2027年冰雪经济总规模达1 . 2万亿元，到
2030年冰雪经济总规模达1 . 5万亿元。一些户外运动专营店，滑雪装备琳琅满目。

依“智”躬行，新华三为AI“显身手”
给山东百行百业深化数字化转型注入澎湃动力

王赟 济南报道 摄影 戴伟

2024年，AIGC(生成式人工智能)“卷”起
一场风暴。各行各业都在讨论如何更好地利
用这项技术提高创新与创造力、改善客户服
务、变革产品开发，甚至促进沟通。

AI与产业和用户的连接方式也随之
花样百出，“AI变”大潮之下，AI的变革时
刻究竟是什么？我们试着透过一家“深AI
已久”的企业来探寻“算力×联接 Al×
未来”的“已经”和“可能”。

躬身入局，精研技术，深耕场景，新华
三在智算、智能连接、数智家庭、商企场景
化等领域的前沿数字化技术、产品方案以
及丰富实践，为百行百业深化数字化转型
注入澎湃动力。

在山东，新华三依“智”躬行，留下繁密的
AI的足迹。2024年齐鲁晚报·齐鲁壹点“潮涌山
东——— 高质量发展山东行”大型融媒策划走
进新华三集团，探究在重磅前沿峰会频繁亮
相的新华三究竟是一个怎样的存在？

山东这家企业助力
百行百业数字化转型

山东数字强省建设队伍中，有一家信
息通信领域领军企业的身影。一方面，这家
企业助力政府、教育、医疗、企业、金融、电
力能源、交通、运营商等百行百业数字化转
型升级稳步推进，先后建设服务山东省16
市的电子政务网，助力济南、青岛地铁信息
化建设，打造山东大学智慧校园、服务山东
黄金集团的山金云等众多智慧项目的实
践；另一方面，这家企业深度参与烟台、滨
州、东营等新型智慧城市建设。

“我们在山东已经耕耘了20多年，为了
更好地响应全省客户的数字化需求，以济
南为中心辐射全省，在青岛、烟台、潍坊、临
沂、济宁等15地设立办事机构。整个山东团
队拥有原厂的销售、技术、售后、平台支撑
等人员近300人，同时还有超过500家本地
合作伙伴，总体服务山东市场的泛新华三
团队人员超过3000人。”日前，新华三集团
副总裁、山东代表处总经理雷茗洋在接受
访谈时透露，新华三在济南、青岛两地设有
独立的备品配件库，能够实时地保障备件
的种类、数量、品质，确保省内客户业务的
稳定运行。

截至目前，新华三已为省内全部的大
专院校，超过80%的金融机构、大型企业、

三甲医院等百行百业提供了专业的数字化
解决方案。

新华三何以成为
“数字中国建设主力军”

这样一家企业，一直在改变的同时，也
有不变的坚持。

今年夏天，新华三集团总裁兼首席执
行官于英涛领衔编著的《双桨鸿惊——— 企
业价值观与数字化的力量》一书正式出版
发行，本书首次全景展现了新华三的“前世
今生”，全面展现了一个近20000人、收入规
模超500亿元的新一代信息技术领军企业，
在数字化变革热潮风起云涌的今天，如何
践行“打铁还需自身硬”，躬身入局企业自
身数字化变革的探索、实践。

于英涛这样定义新华三：“新华三是一
家提供To B、To G产品和解决方案，软硬
件一体结合的厂商。”

新华三集团构建的灵犀智算解决方
案，突破传统智算底座架构，充分发挥“算
力×连接”的倍增效应，锚定“1+N”大模型
策略(百业灵犀私域大模型+N个优选生态
大模型)，这一解决方案入选中国电子信息
产业发展研究院编制的《实体经济和数字
经济深度融合发展报告(2024)——— 实数融
合赋能新质生产力发展》，成为2024年度

“数字样板工程”实践案例之一。
作为数字化解决方案领导者，新华三

早已在智算市场全面布局，并提出一系列
发展思路。两个月前，新华三刚刚举办了智
算新品发布会，重磅发布了多款智算新品，
充分发挥“算力×连接”双基石的乘数效

应，全面抢滩智算市场。
“新华三是一家做ICT信息技术出身

的企业，自身就有着深厚的创新情怀和技
术基因，能够为数字化建设提供非常完备
的基础设施。”新华三集团副总裁、山东代
表处总经理雷茗洋提到，数字化转型重点
在“转”字，“转”代表什么？意味着变革与革
新。

新华三坚持以技术创新为核心引擎，
高度重视对前沿技术的把握。当ChatGPT
刚问世，还在遭受诸多质疑时，新华三便已
站在战略高度拥抱AIGC新技术、新业态，
深入研判AIGC的技术发展趋势与应用，
在公司数字化变革解决方案和研发业务中
全面布局大模型，并将AIGC嵌入到公司
内部数字化变革全流程。

不停刷新山东“朋友圈”
新华三做对了什么

每一轮科技发明后的应用场景，将产
生比发明本身更大的商业价值，人工智能
的行业应用，才是本轮科技革命的星辰大
海。新华三正凭借自身在数智化转型及行
业场景方案落地的经验积累，加速推进
AIGC从“chat”到“work”转变。

“在现在这样一个技术日新月异的时
代，能把人工智能真正‘用’起来才是关
键。”雷茗洋直言不讳，他提到，正因如此，
新华三发布了“百业灵犀”LinSeer私域大
模型，并在今年升级推出“1+N”大模型策
略等方案，可以更准确地将大模型的能力
应用到更加专业和垂直的相关领域，同时
加速“AI for ALL”和深化“AI in ALL”
助推数字经济和新质生产力的发展。

紫光股份2024年三季报显示，新华三
前三季度实现营业收入402 . 66亿元，同比
增长7 . 18%。在2024年，新华三持续助力山
东省百行百业的信息化基础设施建设升
级，本年度超过一千家客户大规模采购了
新华三的产品和方案。

同时，2024年新华三在数字能源、人
工智能等领域加大了对山东市场的投入，
落地了多个数字能源和智算中心项目。未
来，新华三也筹划在山东落地相关产业和

“图灵小镇”智算样板，在多个维度上，新
华三为山东省数字强省建设贡献了自己
的力量。

这一切，也都在助力新华三不停更新
山东“朋友圈”。

新华三已成为“数字中国建设主力军”。
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