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蛇年春节渐近，“过年聚餐吃什
么？怎么吃？在哪儿吃？”成了人们关
心的话题。近年来，随着私厨上门的
兴起，这种形式受到越来越多市民
的欢迎，不少人早早定好了春节聚
餐的大厨和菜单。

王王师师傅傅在在近近33个个小小时时的的时时间间里里做做好好了了1122道道菜菜。。

尹睿 济南报道

可以品尝到可口饭菜
省时省力众口不再难调

在山东济宁，张先生刚和大厨敲
定好年初二家庭聚餐的菜单，由于是
第一次尝试这种新形式，他决定在这
周的家庭聚餐上提前体验一下。

张先生表示，家里人口比较多，
上有近90岁的母亲，下有刚上幼儿
园的孙子，想让大家在过年期间吃
得舒心并不是一件简单的事情。这
种上门做饭的方式既可以省去路程
所带来的不确定因素，又能够品尝
到可口饭菜，省时省力，众口不再难
调，一家人其乐融融。

据了解，私厨上门服务提供两种
不同选择，包工包料和包工不包料。
包工包料指的是客户确定菜单后，所
有食材备料、上门做菜等都由厨师一
手搞定，客户只需提供基础的厨具；
其费用一般是餐标加230元/桌的上
门服务费，餐标可按人头计算，也可

按桌计算。按桌分为688元到1888
元四个档位，总费用在900元到
2200元之间。包工不包料指的是，
客户确定菜单后，由厨师开出食材
准备单，客户根据此单准备食材，
由厨师制作加工，这种选择除去自
备的食材支出外，仅需支付300元/
桌的厨师上门服务费。

春节年夜饭订单
半个月前已订满

上门服务的私厨王师傅表
示，包工包料的形式是更多人倾
向的选择。一方面，所接的订单多
数为商务宴请，对食材和菜品的
要求比较高；另一方面，客户群体
大部分是“80后”“90后”，本身对做
饭这件事就不怎么擅长。

王师傅还告诉记者，从去年

开始，前来咨询或预订的客户越来
越多，有本地客户也有济南、泰安
等地区的客户，大部分是老客户介
绍或者在抖音、快手、小红书等平
台看到信息前来询问。今年春节的
年夜饭订单早在半个月前就已经
定满，过年期间的订单也接到很
多。春节期间的服务费相比平常一
桌会上浮200到300元。很多厨师准
备把除夕到初二这几天的订单服
务完，就暂停接单，回家过年。

记者观察到，这位王师傅在
上午9点半左右进入客户家后，一
直到中午12点半，近3个小时的时
间里，做好了12道菜，辣炒甲鱼、
油焖大虾、爆炒乌鱼片、孜然羊
排、风味茄子……在结束服务后，
师傅还简单收拾了一下“战场”，
将厨房灶具还原，厨房垃圾等打
扫干净。

小程序上选择多
好评率高

另外，记者在微信平台上还找
到了一款专门提供“上门做饭”服
务的小程序。目前，该小程序仅面
向济南地区的市民服务。预约厨
师、厨师入驻、酒席预约……功能
相当齐全。用户可以根据需求选择
符合自己口味的菜系厨师，然后填
写详细的就餐信息，下单即可。

平台相关负责人表示，平时厨
师上门服务费都是380元，春节期
间会上浮一些。服务包括免费定制
菜单，免费食材代买，凭小票实报
实销，厨房打扫卫生恢复原状等。
家庭聚餐、宝宝周岁宴、寿宴等都
可以接。目前，平台上已有两千多
客户，好评率在99%以上。
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外观设计：

未来星舰美学，霸气科幻

豹8采用“未来星舰美学”设
计理念，整车造型方正硬朗，线
条刚劲有力又不失灵动。前脸半
封闭式进气格栅协同U形大灯组
无缝衔接，贯穿式LED灯带横穿
其中，瞬间拓宽视觉维度，硬派
越野风范尽显。车身侧面，隐藏
式门把手精致低调，黑色轮眉搭
配独具一格的轮眉提示灯，野性
与科技并存。车尾环绕式备胎罩
醒目吸睛，品牌标识点亮时熠熠
生辉，与日行灯遥相呼应的尾
灯，进一步提高了车辆辨识度。

动力性能：

强劲高效，越野无忧

豹8搭载2 . 0T纵置发动机与
前后双电机组成的强大组合，综
合输出功率高达550KW，系统扭
矩达到760N·m，零百加速仅需
4 . 8秒，NEDC百公里馈电油耗也
仅为8 . 5L/100km。此外，豹8还

全球首创了“暴力模式”，在动力
性能输出和低速稳定性方面远
超传统机械越野车型。无论是城
市道路还是复杂地形，豹8都能
轻松应对，为用户带来极致的驾
驶体验。

智能科技：

华为乾崑智驾ADS 3.0

作为全球首款搭载华为乾
崑智驾ADS 3 . 0的硬派车型，豹
8实现了“车位到车位”的全场景
贯通，全程自主应对闸机、环岛、
窄道掉头等复杂场景，并支持离
车泊入、泊车代驾、远程挪车等多
种智能泊车功能。此外，依托华为
乾崑智驾ADS 3 .0，豹8还拥有行
业首创的全向防碰撞能力，无论
是城区临时施工、户外落石/塌方，
还是雨雾天气、视野遮挡等辅助
路况，豹8都能轻松识别应对，全方
位守护用户安全。

内饰配置：

豪华舒适，智能便捷

豹8的内饰同样不遗余力地
追求豪华与舒适。新车搭载了
DiLink 150智能座舱系统，支持
七屏联动，全车座椅均可电动调
节，前两排座椅还配备了通风加
热功能。此外，车内还配备了头
枕音响、128色氛围灯、主动香氛
系统、后排隐私玻璃以及冰箱、
彩电等豪华配置。座椅方面，二
排便捷操控，三排一键进入，全
车电动座椅调节，一键调整，进
出自如。宽松的腿部和头部空
间，以及超多的储物空间，让每
一次出行都更加舒适便捷。

安全性能：

五星标准，全方位防护

安全是豹8的核心优势之
一。被动安全方面，豹8搭载比亚
迪刀片电池，并额外增加5层防
护；整车采用五星安全设计，通
过了中汽中心的顶级安全碰撞
挑战；同时标配14个安全气囊以
及前排电机预紧安全带等安全
配置，全方位保护用户安全。主

动安全方面，得益于华为乾崑智
驾ADS 3 . 0的全向防碰撞能力，
豹8支持更高的刹停速度、更短
的刹停距离，并具备误踩加速踏
板防碰撞功能。

市场定位：

智勇双全，引领新生活方式

豹8定位超级混动智能硬派
SUV，城市属性更强，更具科技
配置和大空间，适合城市大家庭
的多场景出行使用。它不仅满足
了用户对硬派越野的向往，更以
智能科技为用户带来了全新的
出行体验。无论是日常通勤、家
庭出游，还是户外探险，豹8都能
轻松胜任，成为用户开启智能硬
派新时代的最佳选择。

品牌价值：

比亚迪与华为的强强联合

比亚迪与华为的合作，不仅
是技术上的强强联合，更是品牌
价值的提升。比亚迪在新能源汽
车领域的深厚技术底蕴，结合华

为在智能驾驶领域的先进科技，
使得豹8在市场中具有无可比拟
的竞争优势。此次合作，不仅推
动了中国智能驾驶技术的发展，
也为全球汽车行业树立了新的
标杆。

12月豹8销售5012辆，与理
想L9+问界M9，共同成为40万级
新能源SUV销量前3名，“华系
998”名不虚传，并且豹8平均成
交价更高达40万，当之无愧的高
端车型。作为全球首款搭载华为
智驾硬派车型，豹8，以其“智勇
双全”的非凡实力，定义了国货
旗舰的顶级价值，开创了自己的
价值公式——— 8=4x(1+1)。一台
豹8等于4大王牌科技，乘以1套
全家舒享豪华配置加1个非承载
式硬派车身。作为比亚迪30周年
的旗舰之作，豹8不仅展现了比
亚迪在新能源汽车领域的深厚
技术底蕴，更彰显了其与华为强
强联合的强大实力。选择豹8，就
是选择了一种全新的、智能的、
硬派的生活方式。

方程豹 豹8：开启智能硬派SUV新时代

豹8，作为比亚迪与华为联手打造的全
球首款智能硬派SUV，以其卓越的性能、前
沿的科技配置以及豪华舒适的驾乘体验，重
新定义了硬派越野的新标准，成为市场上的
焦点车型。
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