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强强联合双店齐发“大树漱玉”济南开业
两岸医药零售巨头合作，解锁药店经营新密码

于泊升 济南报道

药品仅占一小部分
大半空间给了其他品类

6月1日的开幕活动现场，济
南悦立方中心广场化身亲子乐
园，品牌摊位互动、小吃兑换、音
乐会、儿童剧等多元活动轮番上
演，吸引大批家庭参与。

与传统药局截然不同，大树
漱玉致力于构建一个全方位的
健康生活服务平台。走进店内，
宽敞明亮的购物环境让人眼前
一亮，药品器械、保健食品、孕婴
护肤、家庭护理、宠物用品、跨境
商品等区域划分清晰，商品琳琅
满目。需低温储存的药品被单独
隔离在明亮的玻璃柜里展示，墙
上还贴有“药品咨询”“保健咨
询”“药事服务”“药品取货”等服
务标识。

在商品种类上，大树漱玉可
谓精细。以孕婴区为例，这里不
仅有宝宝日常食用的奶粉、辅
食，还有日常养护的婴儿护唇
膏、婴儿洗护随心装，以及补充
营养的幼儿海藻钙粉、幼儿叶黄
素粉等。

与多数药店、超市“一个品
牌占据半个货架”的情况不同，
这里的货架上品牌繁多，就拿一
款儿童藻油来说，就有来自国内
外的至少7个品牌，嚼片、软胶囊、
凝胶糖果等多种产品形式可供
选择，充分满足了不同消费者的
个性化需求，通过小程序还可实
现跨境药品等直购到家。“现在
店内有近5000种商品，但只是其
中一部分，在小程序上可以选购
更多国内外品类和品牌。”悦立
方店方面表示。

据介绍，历下花园店由于前
身是漱玉药店，考虑到原有的客
群，目前药品占比较高，未来也
会根据市场反馈进一步调整，提
高非药品商品占比。悦立方店则
更具前瞻性，药品仅占一小部
分，将大半空间留给了其他品
类。未来的门店都会依据所在商
圈性质弹性调整各品类的占比。

“比起药店，这里更像药妆
店。”这是试营业以来，店员们
最常从顾客口中听到的评价。
根据反馈，前来店内购药的顾
客反而不如购买其他商品的
多，这也是大树漱玉想要导引
的方向。“我们内部有药师、护
理师、育婴师、营养师等团队，
不仅提供商品，也提供包括用
药指导、健康咨询、营养护理建
议等方面的服务。”大树漱玉相
关负责人说。

值得注意的是，在六一儿童
节，大树漱玉不仅带来了全新的
购物体验，更以实际行动诠释了
企业的社会责任。活动现场，“树
人启航计划——— 帮扶困境优秀
学子成才公益项目”正式发布。
该项目由大树漱玉联合社会各
界发起，聚焦山东省内品学兼优
的困境青少年，通过物质支持、
素质培训与心理关怀等三维赋
能机制，助力青少年健康成长，
传递品牌温度，践行企业社会责
任，为教育公平与人才强国战略
注入积极力量。

打破单一零售模式
跨境商品是亮点

据介绍，大树药局在中国台
湾拥有深厚的市场根基，截至
2025年4月底，已拥有超过400家
门店，凭借其在母婴品类经营上
的卓越能力，以及与全球知名厂
商建立的长期稳定合作关系，深

受中国台湾民众信赖。漱玉平民
则以其庞大的供应链体系和布
局能力著称，截至2024年底，全
国门店突破9000家，在医药零售
市场占据重要地位。

双方的合作可谓优势互补，
相得益彰。大树药局带来了丰富
的多元化经营经验、先进的服务
理念，以及全球优质的商品资
源；漱玉平民则提供了强大的本

土供应链支持、广泛的市场渠
道，以及对消费者需求的深入了
解。在商品资源上，双方整合各
自优势，引入更多全球优质商
品，丰富了商品种类；在供应链
效率上，利用漱玉平民的供应链
降低采购成本和物流成本，提高
了运营效率；在服务模式上，融
合双方特色，为顾客提供更加专
业、贴心的服务。

“我们希望通过这次合作，
为济南市民带来全新的健康生
活体验，同时也为医药零售行业
的发展探索出一条新的道路。”
大树漱玉相关负责人表示，“未
来，我们计划先在济南开立数家
示范店，通过不同区位的店铺，
更好地了解济南市场的多元面
貌，满足市民的需求。”

值得关注的是，跨境商品是
“大树漱玉”的一大特色亮点。在
全球化的时代背景下，消费者对
于进口健康产品的需求日益增
长。根据公开数据，2024年全国
跨境药品零售交易量超过150亿
元，较2023年有显著提升，国内主
流电商平台累计处理跨境药品
零售订单超过1亿人次，购买过
跨境药品零售的消费者数量超
过4000万人。

“目前，消费者在跨境药品
和保健品等健康产品方面是有
很大需求的，在健康理念方面也
需要专业人士指导，这一块市场
缺口我们希望能填补上。”上述
负责人表示，大树药局在中国台
湾向来不走“拼价格”路线，其价
位对标的一直是低于药妆店，由
于关税和会员分级优惠等问题，
店内跨境商品价格可能无法和
中国台湾门店完全一致，但也相
差甚微。

无独有偶，漱玉平民于2023
年启动了“漱玉全球购”业务，并
上线了跨境母婴专区的小程序。
这一举措为线下店铺储备了跨

界供应链的能力。作为同样持续
创新探索多元化门店运营模式，
构建覆盖全渠道、多元化品类、
全家庭场景的商品体系，并在全
球范围内拥有丰富采购渠道的
医药巨头，大树药局和漱玉平民
一拍即合。

持续深耕济南市场
逐步拓展更多门店布局

在当前医保政策趋紧、消费
需求升级以及市场竞争加剧的
大背景下，医药零售行业正面临
着挑战与机遇并存。此前，山东
医药零售行业协会秘书长左磊
曾在公开报道中指出，过往许多
连锁药店的发展是吃到了医保
政策的红利，但也被这种环境所
束缚。实体药店的发展必须摆脱

“卖药”思维，走多元化道路，“药
品始终是刚需的引流品，但药店
必须找到第二增长曲线”。

在此趋势下，大树漱玉融
合大树药局在中国台湾地区成
熟的母婴健康服务经验，结合
漱玉平民的本土社区渗透力及
商品保障力，创新打造“药品+
健康品+母婴+跨境+生活”立体
生态，无疑是一次创新探索。这
种多元化的经营模式，不仅能
够满足消费者日益复杂的需
求，还能开辟新的盈利增长点，
为药店的可持续发展提供了新
的思路。

从国际市场来看，药店多元
化已成主流趋势。美国CV S、
Walgreens等品牌采用连锁药房
与超市相结合的模式，销售品类
中非药品（如化妆品、日用品）占
比较高；日本的药房则通常采用

“药妆店”模式，兼营药品、保健
品、化妆品、日用品和食品，形成

“健康+美容+便利”一体化零售
体系。在国内，谋求多元化经营
几乎也已成为上市连锁药店的
共识。在2024年年报中，漱玉平
民、一心堂、老百姓、健之佳、大
参林与益丰药房六大上市连锁
药店均披露了各自在多元化方
面的布局，涉及品类结构多元
化、门店经营多元化、慢病管理
服务深化、多元业态探索等赛
道。

“大树漱玉的出现，代表了
一种新的商业模式的试水，更是
对未来医药零售行业发展方向
的探索。”一名业内人士指出，

“通过整合多元化的产品线，药
店能提供健康咨询、个性化营养
建议及生活方式指导等增值服
务，这种更全面更专业的转型，
将引领医药零售行业走向更加
多元化和丰富的新局面。”

未来，大树漱玉将持续深
耕济南市场，逐步拓展更多门
店布局。它将以“药品＋健康＋
母婴＋跨境＋生活”五位一体
的新型生态系统为核心，不断
优化商品结构，提升服务质量，
为广大市民打造更加专业、便
利、有温度的健康生活体验。在
陪伴每个家庭健康成长的道路
上，“大树漱玉”也将坚定不移
地朝着“健康中国2030”的目标
迈进，为实现全民健康贡献自
己的力量，书写属于自己的辉
煌篇章。

6月1日，由中国台湾上市柜营收第一的大树药局与连锁药店领军品牌济南漱玉平民大药房联
合打造的新形态健康药局品牌“大树漱玉”，正式揭幕历下花园店与历城悦立方店。这场以“药局新
选择 健康新生活”为主题的开幕活动，不仅带来了丰富多元的健康消费体验，更通过“树人启航计
划”公益项目传递企业社会责任，标志着两岸医药零售巨头强强联合迈入健康产业升级新纪元。

“大树漱玉”开幕活动现场，济南悦立方中心广场化身亲子乐园。 本版图片由济南漱玉平民提供

店内药品器械、家庭护理、宠物用品等区域划分清晰，商品琳琅满目。

跨境商品是“大树漱玉”的一大特色亮点。
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