
金融为民 扛鼎实体 融通山海

山东中行多维发力助推强省建设

从市井商户的灶台烟火，到跨国企业的能

源转型；从乡间阡陌的燃气管网，到世界版图的

产业远征——— 中国银行山东省分行(以下简称

“山东中行”)以深植血脉的文化力量筑牢发展

根基，以国有大行的筋骨扛鼎实体经济，以全球

视野的格局融通山海。当367亿签约四天落槌国

际舞台，当2亿贷款10天直达民生工程，当普惠

甘霖润泽2万余户个体工商户，山东中行正以全

方位的金融实践，奏响服务实体经济、赋能社会

民生的时代强音，为山东推进新时代社会主义

现代化强省建设注入强劲动能。

市场业户贷

普惠甘霖润泽2万余商户
晨曦微露，城市随市集的喧腾渐次苏醒。淄博临淄

区快餐店苑老板，却在蒸腾的烟火气里眉头紧锁———
口碑日盛，食客盈门，有限的店面却困住了蓬勃的生
意。与此同时，在临沂经营手工艺品的王老板，面对日
益增长的订单，却急缺采购原材料的资金。资金这道无
形的门槛，将无数个体工商户的梦想与现实生生隔开。
而这正是山东中行普惠金融产品———“市场业户贷”破
土而生的深层土壤。该产品以额度高、利率低、审批快、
还款方式灵活等显著优势，在2025“好品金融”活动中，
成功入围“普惠金融典型产品”名单。

山东中行深植“金融报国、金融为民”初心，精准对
接国家扶持个体工商户的战略部署，将目光投向“名特
优新”商户、小区社区商户等最活跃的经济细胞。“市场
业户贷”以最高100万元纯信用贷款额度，如及时春雨，
精准滴灌至个体经济最需滋养的根系，为个体工商户
和小微企业主解决经营中的资金需求。

据了解，“市场业户贷”申请渠道便利，依托“爱山
东”APP金融服务专区，仅需完成实名认证、信息填写、
人脸识别及线上授权，即可获得预授信额度，无需抵押
和担保。同时，山东中行加大对个体工商户的利率优惠
力度，进一步推动商户降本增效。

当苑老板得知最高100万元纯信用贷款的政策，他
难掩激动。申请提交后仅三个工作日，30万元贷款资金
便迅速到位。“真没想到，国有大行的贷款产品这么贴
近我们小商户的需求，我的新店很快就能开起来了！”
苑老板感慨万分。临沂的王老板同样感受着金融普惠
的温度。资金短缺困境下，他试着申请了“市场业户
贷”，资金很快到位，“这笔钱就是‘及时雨’，我的生意
可以更上一层楼了。”在临沂，受益于“市场业户贷”的
个体工商户还有很多。2024年仅临沂一地，“市场业户
贷”就投放3 . 1亿元，惠及1300家新客户。

政策落地有声，服务持续深化。山东中行加强个体
工商户分型分类结果运用，增强信贷供给能力，持续提
升金融服务力度。截至今年5月末，“市场业户贷”已累
计投放信贷资金50 . 26亿元，贷款余额41 . 15亿元，累
计为2万余户个体工商户和小微企业主注入发展动能。

当苑老板的新店在食客期待中筹备开张，当王老
板的精致工艺品走向更广阔的市场，“市场业户贷”已
悄然汇入齐鲁大地个体经济奔腾不息的河流。山东中
行以国有大行的担当与创新，回应着街头巷尾最朴素
的渴望——— 让每一份辛勤耕耘，都能在金融普惠的阳
光下，找到破土而出、向上生长的力量。

中银山东周

百川汇齐鲁 金桥通世界
短短四天，六大专场、百余场对接活动密集上演，47

家海外机构与106家山东企业深入洽谈，最终31个项目
成功签约，签约金额高达367亿元。去年9月，2024“中银
山东周”这场以金融为纽带、以开放为底色的国际盛会，
在山东12城掀起跨越山海的合作浪潮。据悉，活动聚焦
山东省“走出去”和“引进来”重点领域，由中国银行与山
东省人民政府联手打造，成为山东向世界敞开怀抱、链接
全球资源的关键枢纽。在2025“好品金融”活动中，“中银
山东周”成功入围“金融服务高质量发展突出贡献案例”。

作为齐鲁大地深度融入全球脉动的重要桥梁，“中
银山东周”“走出去”项目融资、“鲁港澳”合作交流、“引
进来”投资山东、“乡村振兴”国际合作、资本产业对接、
济南城市路演六大专场活动如火如荼，济南主场发布会
硕果累累。这不仅是中国银行服务山东战略的崭新实
践，畅通内外双循环的创新平台，更是金融血脉滋养实
体经济结出的丰硕果实。中国银行运用“一点接入，全球
响应”的高效服务机制，助力山东企业以更大力度开拓
国际市场，促进境外资源以更高效率集聚山东。

沙特国际电力和水务公司全球执行副总裁兼中国
区总经理吕云鹤道出众多国际伙伴的心声：“过去，我们
与中国银行的合作硕果累累；未来，期待我们在齐鲁大
地上能够大有可为！”这份期待，正是对山东活力与国际
吸引力的生动背书。吕云鹤表示，公司将继续拓展并深
化与中国银行的合作，共同助力在全球以及中国市场的
能源转型，支持经济长期增长和社会繁荣。

山东创新集团董事长崔立新则揭示了中国银行助
力本土龙头企业远征全球的决心。中国银行长期以来的
强力金融支持，特别是旗下中银国际担任其红海铝业项
目的财务顾问，为企业“加强与国际市场融合、提升在全
球铝业竞争力、冲击世界500强”目标注入了强劲动能。山
东企业扬帆出海的背后，是专业金融护航的坚实臂膀。

中国银行充分发挥百年积淀的跨境金融优势，为
“中银山东周”量身定制了产品和服务综合方案———“中
银·鲁贸HUI”。该方案以“慧”结算、“惠”融资、“汇”云
端、“荟”全球、“绘”未来五大产品及服务体系，为鲁企出
海构建了覆盖全链条、响应全球化的金融生态。

凯歌而行，不以山海为远；乘势而上，不以日月为
限。山东中行将持续发挥全球化网络优势，以更大力度
高效服务国家和省域重点战略，精准支持实体经济高质
量发展，全力服务高水平对外开放，为山东推进新时代
社会主义现代化强省建设注入源源不断的金融动能。

10天2亿

跑出服务基层加速度

在潍坊诸城纵横交错的乡间阡陌下，一条总长
78 . 52公里的“能源动脉”正在悄然延伸。当它最终连通
6 . 23万户农家灶台，跃动的蓝色火焰不仅点亮了乡村清
洁能源的新生活，更诠释着“金融直达基层加速跑”政策
在齐鲁大地的强劲脉动。在诸城市天然气户户通管网项
目中，山东中行以10天放款2亿元的高质效服务，跑出了
服务基层的加速度。据悉，该项目成功入围2025“好品金
融·‘金融直达基层加速跑’典型案例”。

面对企业融资难、融资慢问题，山东中行闻令而动，认
真落实省委省政府战略部署，将“金融直达基层加速跑”作
为打通金融服务“最后一公里”的攻坚战。数据显示，截至
今年5月，短短半年多时间，山东中行便推动纳库项目390
个、金额1503亿元，入库项目审批用时平均缩短30%以上。

诸城市天然气户户通管网项目，正是这场“加速跑”
的生动注脚。这个总投资3 . 3亿元、惠及数万农户的民生
工程，曾因企业抵押物不足而陷入融资窘境。了解情况
后，山东中行专业团队第一时间扎进项目现场，与企业共
同梳理融资痛点和难点。鉴于企业未来燃气收费权清晰、
运营现金流稳定，基于未来燃气收费权的质押融资方案
应运而生，一举突破传统抵押模式的束缚，为项目打开了
融资之门。

方案确定，速度成为关键。据了解，山东中行特开辟
全流程绿色通道，专属客户经理驻场服务，协助企业收集
和整理融资材料，帮助其规范财务管理。同时运用大数据
和人工智能技术对企业信用状况、经营风险进行快速评
估，并设立专项审批小组，对该项目融资申请优先处理，
确保在最短时间内完成审批放款。

通过一系列硬核举措，最终从审批到放款仅用时10
天，2亿元资金便迅速投放。同时山东中行凭借规模优势
和政策支持，为企业争取到较为优惠的贷款利率，有效降
低了该企业的融资成本。资金的及时注入，确保了项目顺
利推进。据了解，该项目投产后，年供气量将超5000万立
方米，为居民与企业用户筑起坚实的能源保障线，按当前
气价测算，企业年营业收入可达1 . 8亿元。

诸城市天然气户户通管网项目融资方案，不仅解了
企业燃眉之急，也为后续服务同类企业积累了宝贵经验。
山东中行秉持服务实体经济理念，不断优化金融服务，跑
出了直达基层的加速度，提升了惠民便企的新温度。用直
达基层需求核心的金融活水，滋养着乡村振兴的坚实根
基，注入了高质量发展的澎湃动能。

山东中行工作人员走进企业调研户户通管网项目。

2025年4月，在山东中行承办的山东省个体工商户分型
分类结果及专属金融产品发布仪式上，个体工商户代表现场
签订预授信贷款协议。“中银山东周”期间，山东中行组织外商客户现场考察境内企业。
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