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利率挂钩碳排放
绿色发展添动力

山东承担着建设绿色低碳高质量发展先行区的重大使
命。作为扎根山东的本土银行，如何支持传统工业企业的绿色
技术革新、加快推动形成新质生产力？齐鲁银行以创新思维推
出可持续发展挂钩贷款产品。

可持续发展挂钩贷款是一种将贷款利率与借款人可持续
发展绩效目标挂钩的创新金融工具。与传统绿色贷款不同，其
不限定资金用途，而是通过设定关键绩效指标(KPI)，如碳排
放强度、可再生能源使用比例、ESG评级等，激励借款企业达
成预设的可持续发展目标。若企业按期完成目标，可享受利率
优惠；反之则可能面临利率上浮。

2025年一季度，齐鲁银行滨州分行成功为滨州某专精特
新“小巨人”企业发放全辖首笔“氢气回收量挂钩”可持续发展
挂钩贷款，通过“金融工具+产业减排”深度融合的市场化机
制，推动企业绿色转型，实现环境与经济效益双赢。

针对该企业生产过程中副产氢气回收利用率低的痛点，
齐鲁银行将“年度氢气回收使用量”设定为唯一关键绩效指
标，该指标直接关联企业环境效益和经济效益两大转型目标，
同时还建立了“达标优惠、未达基准”的动态调整模式。

相较传统绿色贷款，齐鲁银行可持续发展挂钩贷款更注
重区域性中小企业的可持续发展转型，产品设计更具灵活性。
通过可持续发展挂钩贷款，企业绩效达标可获得利率优惠，企
业融资成本优化。以可持续发展挂钩贷款为基础，银行可配套
提供转型金融、碳资产等管理咨询服务，增强客户粘性，优化
资产结构。更为重要的是，通过将贷款利率与ESG(环境、社
会、治理)绩效挂钩，可激励企业主动降低碳排放、提高能效、
优化资源利用，促进产业向低碳、可持续方向发展。

“可持续发展挂钩贷款”入围“2025好品金融—绿色金融”
产品，是齐鲁银行奋力书写“绿色金融”大文章的一个缩影。在
国家“双碳”战略目标引领下，齐鲁银行立足城商行定位，以金
融力量助力传统产业低碳转型，扎实推动绿色金融发展质效
提升。

齐鲁银行坚持以“规范性、专业性、创新性”为目标完善绿
色金融顶层设计。印发《2024-2026年绿色金融业务发展战略
规划》，制定《齐鲁银行股份有限公司绿色金融管理办法》，出
台《齐鲁银行股份有限公司客户环境、社会和治理风险管理实
施细则》，明确全行绿色金融发展总体要求、主要目标和重点
任务。将绿色金融作为重点支持领域纳入年度授信政策。积极
应用碳减排工具和财政贴息政策，对于清洁能源和节能降碳
领域项目给予定价补贴优惠。出台《齐鲁银行股份有限公司绿
色融资分类管理办法》，建立常态化的数据重检机制。建立系
统化、多层次的培训体系，对业务发展成效显著的机构和个人
给予表彰激励。

今年一季度，齐鲁银行绿色贷款继续保持快速增长，余额
达400亿元，较年初增长64亿元，增速19%。连续两年荣获山东
省银行业协会ESG评价A类行，荣膺“最佳绿色金融中小银
行”“2024年度绿色金融实践模范银行”等多项行业奖项。
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金融“活水”润轴承
“贷”动产业转起来

“有了齐鲁银行贷款支持，我们有底气扩大生产
规模，更有底气更新生产技术、设备，这让我们生产的
轴承精度提升了10倍，可以说已经达到国际先进水
平。”谈及齐鲁银行普惠金融对自己的支持，山东品未
轴承制造有限公司负责人刘清泉感触颇多。

这里是山东省聊城临清，有着全国规模最大的轴
承批发市场，占地1600余亩，楼房式经营门店5100余
套，轴承相关企业5400余家，个体工商户6600余户，从
业人员7万余人，年交易额超200多亿元，占到全国轴承
交易总量的10%以上。烟店镇作为临清轴承产业的核
心区域，被誉为中国轴承之乡、中国轴承贸易之都，在
全国轴承市场中具有重要地位。

市场规模虽大，但中小经营主体在进货备料、技
术升级时，也时常会遭遇资金缺口。为更好地支持轴
承行业发展，齐鲁银行创新推出“轴承村居贷”，成为
连接金融“活水”与实体经济的金色纽带。

“轴承村居贷”瞄准的是临清轴承产业链中分布
广泛的小微企业和个体工商户，尤其是那些扎根乡
村、具有发展潜力的中小型轴承制造企业。该产品以
其灵活的贷款条件、简便的审批流程和针对性的利率
优惠政策，有效解决了轴承企业生产经营中的资金周
转难题，特别是那些首次尝试银行融资的企业，可以
享受到贴心的“首贷”服务，从而助力轴承企业提高产
能、升级技术、拓宽市场。

山东品未轴承制造有限公司是通过“轴承村居
贷”受益的典型企业，贷款额度从30万提高到100万，生
产规模从400平米家庭作坊到3000平米生产车间，公司
在与齐鲁银行聊城临清支行密切合作中实现了跨越
式的发展。产品质量的不断提升也让企业的订单越来
越多，如今，该企业年营业额达到1500万。

受益企业并非个例，“一个电话打给客户经理，三
天时间贷款就能到手。”临清市玺茂精密轴承有限公
司负责人燕秀云说。该公司主要业务是轴承的批发零
售和仓储，经常需要垫资囤货，容易因资金链紧张错
过最佳采购价格而导致额外成本增加。齐鲁银行凭借
其卓越的服务质量和高效的审批机制，为企业的发展
安装了一双能够助力翱翔的“金翅膀”。

作为山东省内首家设立普惠金融部的银行，“轴
承村居贷”是齐鲁银行做好“普惠金融”大文章，让金
融“活水”润泽基层的一个缩影。“金融‘活水’润轴承，

‘贷’动产业转起来”案例也入围“2025好品金融——— 金
融直达基层加速跑”典型案例。齐鲁银行聚集山东各
地特色产业，深入践行“一县多品”特色产业金融战
略，定制专属信贷产品，先后推出了80余款特色产品。
截至2025年一季度末，普惠型小微企业贷款余额759亿
元。

湖仓一体夯底座
数字赋能效率高

在信息技术飞速发展的当下，数据已成为关键生产
要素。对于商业银行而言，数据要素对业务的支撑作用尤
为显著。随着银行业务朝着“线上化、数据化、智能化”方
向大步迈进，服务范围不断拓展至更广泛的长尾客群，建
设全新数据平台迫在眉睫。这不仅是优化数据管理与服
务流程的关键抓手，更是提升数据处理、分析及资产变现
能力的必然要求。

去年，齐鲁银行完成了基于湖仓一体技术的金融数
据底座及应用服务体系建设项目。该项目创新性采用湖
仓一体架构，克服了传统数据处理和分析的瓶颈问题，能
够解决数据湖和数据仓库不连通带来的跑批性能问题与
数据需求响应问题，提高了数据处理效率和灵活性。

基于湖仓一体技术的金融数据底座及应用服务体系
建设项目入围“2025好品金融——— 数字金融”产品，该项
目建设营销、审计、指标、标签等集市，营销集市为精准营
销提供数据支撑，帮助营销人员深入了解客户需求，制定
个性化营销方案；审计集市助力合规审计工作，实现对业
务数据的全面监控和风险排查；指标集市整合各类业务
指标，为经营分析提供准确的数据依据；标签数据集市构
建了丰富的客户标签体系，实现客户的精细化分类和管
理。除此之外，项目还构建了包括指标、标签、智慧经营分
析等在内的应用服务体系。

数字化转型，归根结底要赋能发展。凭借该项目，齐
鲁银行实现运营降本增效。通过统一采集整合行内外部
数据，并对其进行统一存储和加工，减少了数据的冗余
存储和重复加工，降低了存储、计算资源的消耗，提升了
数据响应速度,数据存储降低50%，响应时效提升70%。

与此同时，该项目可以更全面、准确地收集和分析
客户、交易、市场、运营等数据，从而更好地识别和评估
风险。齐鲁银行用算法模型重构线上贷款风险评估体
系，将专家评分准入改为可量化的风险评分卡，将逻辑
回归评分模型与客户回捞模型相结合，形成风控流程设
计闭环。

此外，项目还在赋能业务创新发展。齐鲁银行通过使
用智能营销模型精准服务客户，2024年智慧营销模型成
功营销1 . 36万名客户，带来13 . 59亿元购买金额，营销成
功率翻了近5倍。

数字化转型并非一蹴而就，根据《2023-2025年发展
规划暨数字化转型战略规划》，齐鲁银行聚焦“客户经营、
管理效能、科技赋能、人才管理”四大领域，推动九大工
程、16个项目、110余项转型任务，并于今年年初在总行成
立数字银行部，开展“数字筑基”行动，聚焦数字金融领
域，助力全行数字化转型发展。

未来，齐鲁银行将继续锚定“筑基—创新—赋能—发
展”战略发展路径，筑基数据治理、破浪AI创新、深耕客
户体验，以数字之力谱写齐鲁银行高质量发展新篇章。
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