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当初仲家汇从银座收购的部分门店又悄然改回银座

明明是开店，为啥像演“二人转”
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1 .野生鲜食海参：壮

年刺参，筋粗肉厚口感

好，特惠9斤999元，本周
19斤1998元。

2 .大连鲜食参王：个

大刺好,纯正壮年鲜食辽

刺参，市场价333元，特

惠买3送3，6斤999元，本

周特惠13斤1998元。
3 .纯淡干辽刺参：1

斤涨发15斤，热卖10年
众多回头客，原价1斤
2560元，本周买1送1，平
均1斤仅1280元。

4 .沂蒙山成熟蜂

蜜：味道浓郁，营养丰

富，特惠12斤299元。

电话：18615193097(各地

免费送货)

瑞品堂：和平路与山大

路交叉口东200米路北

足力健海参店 (燕子山

小区公交站对面)

文片 记者 李梦瑶 济南报道

银座已接手
3家仲家汇门店

近日，记者实地探访发现，历
下区山师东路、东关大街两家仲
家汇门店，超市均已关门，屋内
的货品连同货架均已清空，“银
座超市即将入驻”的红底白字横
幅成为店内最显眼的标识，不少
路过市民驻足议论：“这是以前
的银座要回来了吗？”

两家门店在仲家汇接手前，
均是“统一银座”24小时便利店。
不过，仲家汇经营才一年多的时
间，门店就接连出现缺货、闭店、
拖欠供应商货款、拖欠工资等情
况。

记者从山师东路这家门店
的周边商户处得知，仲家汇已
经搬走近两个月，因产生房租
纠纷退了租。一个月前，此处又
挂上了横幅。“听说是独立开
店，和此前的仲家汇没有合作，
开店的也不是之前的统一银
座。是在仲家汇退租后，银座直
接与房东签订了新合同。”一位
商户说。

据仲家汇方一知情人士透
露，目前银座超市已接手仲家汇
3家门店，且不同于与“八点半”
的合作模式，银座超市或将以自
有品牌独立经营这些门店。

值得注意的是，此前的“统
一银座”正是山东银座商城股份
有限公司与台湾统一集团的合
资品牌，即山东银座商城股份有
限公司是“统一银座”的母公司。
目前，山东银座商城股份有限公
司在济南经营的多为区域型综
合商超。

不过，对于后续门店的具体
经营规划和定位，记者联系了山
东银座商城股份有限公司的一
位工作人员，对方表示对此事不
知情，需要上报给有关部门。截
至发稿日，该公司并未对此作出
回应。

仲家汇在济门店
已不足60家

据此前报道，仲家汇为了“自
救”，于今年7月选择引入另一便
利店“八点半”输血，目前双方已
合作开店30余家。

在仲家汇花园店记者看到，
这里已重新开门营业，货架上的
货已补齐。与此前不同的是，该店
面挂有两个招牌，分别是八点半
与仲家汇。店内的商品标价已改
成八点半，收银系统也为“八点
半”，但仍可用仲家汇购物卡结
算。

“现在我们还有不到60家
门店，其中包含八点半联合经
营的30余家。”仲家汇方相关人
士表示。而就在今年5月下旬，
仲家汇公布的剩余门店数量为
124家。这也意味着，这三个多
月来，仲家汇又关了60余家门
店，且仅剩约三分之一的门店
为仲家汇独立经营。

上述人士表示，近日，仲家汇

还与此前的供应商水发（北京）资
管集团再次签约，将为济南十余
家门店补货，至于能否化解经营
危机，还是未知数。

9月8日，多位供应商向齐鲁
晚报·齐鲁壹点记者证实，拖欠供
应商的货款仍未结算，不少供应
商已走法律程序。

据企查查平台，仲家汇商贸
（济南）有限公司目前有41条被
执行人信息，金额达2138 . 33万
元，仅8月以来，就增加了22条被
执行人信息。且仲家汇商贸（济
南）有限公司因“其他规避执行”
失信行为被列入失信执行人，其
公司法定代表人王维亚同步被
采取限制高消费措施，金额达
76 . 94万元。

仲家汇经营危机不仅在济
南，还波及了淄博、滕州、泰安，
目前该集团被限制高消费的有
3人。

此外，8月5日，泰安市岱岳区
人力资源和社会保障局还因仲家
汇拖欠职工工资95 . 7万元，对公
司进行了1 . 6万元的罚款。8月25

日，历下区人力资源和社会保障
局也对仲家汇拖欠职工工资的行
为，发出限令整改书。

“两年前的收购
就像一场闹剧”

“银座超市即将入驻”的横幅
消息传到网上，引发了不少猜测，
也有人评论：“两年前的收购就像
一场闹剧。”

去年年初，山东省商业集团
有限公司所属山东银座商城股份
有限公司(下简称“银座商城”)发
布公告，将所持山东统一银座商
业有限公司45%国有股权以1元
的价格公开转让。根据转让要求，
转让完成后企业未来将不再使用
银座字号，“统一银座”这一名称
或将退出市场。

最终，在2024年4月，仲家汇
以2024万元收购山东统一银座商
业有限公司45%的国有股权，后
续又取得两股东55%股权，全资
控股统一银座。

据报道，彼时的统一银座，存

在资不抵债的情况，所有者权益
为负数。2022年末、2023年11月
末、2024年1月末，统一银座的所
有者权益分别为-1374 . 65万元、
-6208 . 07万元和-6909 . 96万元。

仲家汇进军济南伊始，宣称
将提供更有品质的服务和更接地
气的商品价格，努力打造济南版

“胖东来”。不仅如此，仲家汇还计
划在2年内投资3 . 5亿元，新开
200家门店。

紧接着，仲家汇又拍下重
工大厦3年使用权，将总部搬至
济南。去年11月11日，仲家汇首
家精品超市旗舰店在济高·世
茂芯环中心开业，其中进口商
品占比30%以上，意在开拓济南
高端市场。

然而，这一扩张计划，最终却
以更快的速度崩塌。今年年初，仲
家汇门店出现大面积缺货，随后
被爆出拖欠供应商贷款、欠薪等
问题。

9月8日，记者在仲家汇大楼
总部看到，如今，楼体和大门上的

“仲家汇集团”标识已被拆除。进
入办公区，仅有10来位工作人员，
每天都有不少来此追债的供应商
及员工。

这场“不体面”的退出，让供
货商和员工的合法权益难以保
障。

“仲家汇当初‘蛇吞象’收购
统一银座后，最大的问题是资源
整合能力跟不上扩张野心。”零售
行业分析师张明在接受记者采访
时直言，“这一年时间，既想做社
区便利店，又要开拓高端精品超
市，业务线拉得太开，供应链和资
金链根本撑不起。加上拖欠货款、
欠薪让供应商和员工失去信任，
形成恶性循环。”

“区域便利店品牌比较大的
问题是很容易只看到资本运作带
来的规模扩张，却忽视了便利店
最核心的运营管理——— 比如补货
效率、成本控制、客户黏性。”另一
位在便利店行业深耕多年的人士
分析。

银座此次以自主模式回
归，其最大优势是本土老牌商
超的成熟供应链和品牌认知
度。他们能否凭借供应链与品
牌优势扭转颓势？这出便利店

“二人转”大戏将迎来怎样的结
局？仍有待观望。

“兜兜转转，‘银座’又要回来了？”近日，济南有仲家汇门店货架清空闭店后，悬挂出“银座超市即将
入驻”横幅，引发市民议论。也难怪市民议论，因为这店本来就是不久前银座转让给仲家汇的。刚从银座
手中接手不久的仲家汇如今又要变回银座，这是演的哪一出？记者就此进行了采访。

济南东关大街上的一家仲家汇门店已挂上“银座超市即将入驻”的横幅。
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