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金价一路狂飙，消费者“克克计较”
盘活闲置金饰，降低换新成本，“打金”成了新潮流

文/片 记者 杨雪 刁明杰 青岛报道

黄金消费以刚需人群为主
热卖季大克重仍有优惠

12月23日，国际市场黄金期货和
现货价格均创历史新高，有品牌足金
饰品报价首次突破1400元。

12月24日上午，记者对多家黄金
品牌店铺进行了走访，周大福当日克
金价格达1410元，老庙黄金克金价格
也达到1413元，但多家品牌均有优惠。

“大克重近期也有买的，刚需人群比较
果断，不会观望金价。”一名金店工作
人员表示。

“过完年准备订婚，看到金价又涨
了，赶紧过来看看！”近期有结婚打算
的孙先生来到老庙黄金柜台咨询“三
金”。“现在5万预算的话，可以选到30
克左右的首饰。”工作人员告诉孙先
生，以戒指为例，除了较为传统的足金
饰品，“黄金点钻”工艺的戒指是当下
流行款。

“有合适的可以先选上，近期可能
往上调价。”周大福工作人员表示，虽
说是“一口价”的工艺款，但是金价涨
到一定程度的话，还是会进行调价。

“周末来逛的顾客多，平时意向顾
客比较多，今天上午已经开了两单
了。”青岛万象城老庙黄金专柜的工作
人员介绍，近期门店顾客以刚需人群
为主。记者注意到，多家品牌黄金店铺
均推出了克减优惠，价格区间在80元
到100元不等。“昨天克价是1402元，今
天克价是1413元，门店活动克减90元，
实际今天克价是1323元。”就在交谈
间，工作人员收到了当日二次调价的
消息，克价调整为1406元，活动优惠后
实际克价成了1316元。“只有一早到十
二点中间会调整一次，公司根据大盘
价进行调整。”

“现在是热卖季，活动肯定会有，
当天金价控制不了，但大克重可以再
优惠。”另一家黄金店铺的工作人员透
露。据了解，今年以来，国际金价累计
涨幅已超过70%。12月24日早盘，伦敦
现货黄金历史首次突破每盎司4500美
元。有业内人士表示，黄金价格今年40
多次创历史新高，已超去年全年。

小克重玩出新花样
“打金”成新潮流

“不只是顾客有‘五金’变‘三金’
的情况，我哥哥明年一月订婚，和女方
家商量后，‘五金’折合成了现金。”一
名金店工作人员告诉记者，金价“猛

涨”对消费观念也产生了影响。据
《2024中国金饰零售市场洞察》，18至
34岁的消费者贡献了超过三分之一的
金饰零售额。越来越多的“Z世代”表
现出对“奶奶首饰”的喜爱，黄金消费
更加理性，小克重消费观念逐渐抬头。
品牌金饰的溢价与高额工费，让消费
者转向“打金”，盘活闲置金饰，降低换
新成本。

“每月发工资的第一件事就是领
一颗小金豆回家。”28岁的小恋在社交
平台晒出了“攒金”心得。“一克约等于
一个月的奶茶、咖啡钱，或者冬天的一
件羽绒服。花掉的钱没了，但小金豆是
实打实的资产！”三年的时间，她已经
攒下了30多颗小金豆。

元旦、春节临近，目前，各大黄金
品牌线下门店也推出了富有新年意味
的足金串珠等饰品，不难看出品牌在
小克重黄金上下的功夫。

在老庙黄金柜台前，“马上暴富”
金钞等产品彰显新意；谢瑞麟也推出
了“马力全开”黄金新品。

此外，一堆造型可爱的动物形象
串珠饰品引人注目。据介绍，这是品牌
与微信下载量超两亿人次的表情包

“胖滚家族”联名推出的新产品，有多
款足金珐琅串珠手绳和吊坠等种类，
金饰品牌与IP联名也吸引着年轻消费
者前来“买单”。同时解锁叠戴、多场景
搭配等新玩法，让黄金饰品成为兼具
时尚感与个性表达的穿搭单品。

金店人员介绍，小克重黄金的流
行离不开3D硬金、5D硬金等技术的应
用，这些技术让少量金料能呈现出饱
满立体的视觉效果，搭配珐琅彩、碎钻
等元素，颠覆了传统黄金的厚重感。

随着小克重金饰在购买领域走
红，持有黄金的消费者更多选择“打
金”这一更有性价比和体验感的方式。

12月24日，记者来到位于台东商
圈的一家打金店，虽然是工作日的中
午，但是来咨询打金的消费者还是络
绎不绝。“主要想换个款式，20克的镯
子换成14克的手链，其他的变现，还有
一部分折合工费。”李女士选择将妈妈
佩戴多年的金镯子拿来“打金”。

刘金匠珠宝店工作人员刘女士介
绍，目前店内“打金”非常火热。“一到
周末，打金柜台两边都会排满顾客，他
们主要是置换，以旧换新。如果选的商
品价格稍高，顾客可能会再选择添加
小克重的黄金。”

店内张贴的价格表上，足金加工
首饰的价格为每克20元到100元。据介
绍，用自有旧金或银行金条加工，工费
通常低于品牌店，还能避免‘买金买溢
价’，同时保留黄金的资产属性。

回收变现“告一段落”
专家：金价或长期趋升

相比于黄金价格持续上涨，黄金回
收加工却出现了“两极分化”。“现在的回
收价格是一千元一克，10月还是九百多
元，现在是历史高点，越是涨，卖的人越
不会太多。”从事黄金回收20多年的陈先
生说，与年初回收市场“套现”的火热相
比，目前回收趋于平静。陈先生介绍，之
前金价快速冲高时，许多投资人群和消
费者会“高位套现”，这导致了回收量短
期激增。“当时我们上门去收的，顾客两
千克的金条2008年买的时候60多万元，
卖了170多万元，净赚110万元！”

谈及今年黄金的涨势，资深从业
者刘女士表示，“从来没遇到过金价像
今年一样涨得如此之快的情况，目前
店铺的回收业务反而不多了。”

黄金回收业务不多，也跟黄金税
收政策调整有关。

今年11月，财政部、税务总局发布
《关于黄金有关税收政策的公告》，通
过区分投资性与非投资性用途，实施黄
金差别化税收管理，在一定程度上也提
高了金饰价格，扩大了零售与回收价差。

“今年是最疯狂的一年！”陈先生坦言，
“去年还好，记得2022年的时候涨到400
元一克就算很高了。现在政策对回收的
影响就是成本高了，利润少了。”

“近期买黄金是在夏天，小外孙过
生日买过一次，那个时候800多元一
克。”陪家人到金店清洁饰品的王女士
表示，她平时喜欢买点黄金，对金价也
关注，但不搞投资。

黄金价格为何持续高涨？山东财
经大学中国经济研究院教授、山东齐
鲁普惠金融研究院院长董彦岭分析，
黄金价格的狂涨由多个因素造成。一
方面，国际形势动荡和美元波动，促使
投资者将黄金作为保值手段，增加了
对黄金的需求；另一方面，不确定性增
加导致稳定性资产缺乏，黄金成为保
守投资的选择，支撑价格上涨。另外，
多边贸易体系弱化，提升了黄金作为
通用资产的吸引力，进一步推高金价。

“可能存在国家央行增储黄金以
避免货币过度集中风险的情况，这一
行为也可能影响黄金市场供需。”董教
授表示，黄金税政策提高了交易成本，
可能抑制短期频繁交易，但长期有助
于市场规范，鼓励投资而非投机。

“这类资产的价格确实不容易估
计。比如1944年，黄金在美国的官价为一
盎司35美元，到现在已经4000多美元。黄
金本身具有稀缺性，从长期趋势看，金
价可能还会慢慢上涨。”董彦岭表示。

“当时我们是上门去收的，顾客两
千克的金条2008年买的时候60多万，卖
了170多万元，净赚110万元！”连日来，
国际金价涨势延续。受此带动，以人民
币计价的黄金价格再创新高，有品牌
足金饰品报价首次突破1400元。

12月24日，记者走访青岛多家黄
金品牌店铺，多位工作人员表示，当前
门店客流以刚需群体和购买小克重足
金饰品的消费者为主。黄金回收人员则
透露，黄金价格上升加之“黄金税”的出
台实施，直接导致行业利润降低，更多
消费人群则选择了“打金”这种方式
来获得全新的金饰。

记者 管悦 济南报道

近日，全国多地电子设备经销商
称，自9月份以来，内存条、硬盘等存储类
产品价格迎来“狂飙式”涨价，各大品牌
电脑厂商也相继涨价。济南的情况如
何？此轮价格涨幅会持续多久？对此，记
者做了探访。

存储产品价格猛涨
线上线下同步走高

12月25日，济南市华强电子市场内
熙熙攘攘，多家主营电子产品、配件及数
码周边的经销商齐聚于此。“从9月份开
始，内存条价格就跟‘坐火箭’一样往上
涨。”电子设备销售商李先生表示，不同
型号产品涨幅差异明显：畅销的新一代
DDR5内存条，此前千元左右的产品目前
已涨至2300-2400元；基础款DDR4内存条，
9月初售价仅一百多元，如今普遍需涨至
三四百元，“有时一天就能涨五六十元”。

济南赛博数码广场的装机商王先生
也感触颇深：“内存条一涨，固态硬盘也
跟着水涨船高。”他举例，当前需求较大
的1TB固态硬盘，拿货价相比上半年涨
超两倍，“原本两三百元的硬盘，现在要
卖七八百元”。他说，如果消费者现在搭配DDR5内存条与
1TB固态硬盘装机，整套配置的价格相比年初普遍要贵
1300元左右，这也导致近期装机客户量下降超五成。

在线上电商平台，存储产品的价格同样一路走高。金士
顿32G DDR4 3200内存条两个多月涨幅近70%；金百达32G
DDR5 6000内存条涨幅超过140%；宏碁掠夺者32G DDR4 3600
内存条仅12月16日就上涨了100元。固态硬盘也呈普涨态势，
三星一款2TB固态硬盘，不足一个月已上涨300元。

品牌电脑陆续跟涨
后续调价仍有空间

随着存储类产品价格持续上涨，戴尔、联想等几大
PC厂商已开始上调产品价格。济南一家联想门店工作
人员表示，部分电脑产品已涨价一二百元，到年底，两
三千元的笔记本电脑还得涨一百多元。惠普门店工作
人员也表示，产品已普遍上涨一两百元，还将进一步调
整。华为、华硕等品牌门店工作人员则表示，现有产品
暂未涨价，后续新生产的产品价格大概率上调。

据TrendForce集邦咨询数据，2025年第三季度，
DRAM（动态随机存取存储器）价格较去年同期大幅上
涨171 . 8%，远超同期国际现货黄金涨幅。

供需结构失衡致涨价
涨势或持续至明年上半年

“AI领域发展迅速，存储类产品需求旺盛。”济南资深电
子设备销售商刘先生表示，AI服务器对存储的需求是普通
服务器的8倍，且订单规模大、周期长。同时，三星、美光、SK
海力士等大厂为追求更高利润，纷纷将产能转向HBM等高
端AI存储产品，缩
减甚至停产DDR4
等传统产品，导致
消费级存储产品
短缺，价格进一步
上涨。

业内人士认
为，此轮涨价可
能持续至2026年
上半年，2026年
第三季度后价格
或 进 入 下 行 通
道，不过固态硬盘
因AI服务器的刚
性需求，回调空间
有限。不少经销商
建议，消费者若无
紧急需求，可关注
季度价格波动节
点，等待价格回
调后再购入。
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金店工作人员正在向顾客介绍金饰品。
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