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回收跌成“白菜价”，钻石为啥失去“光芒”
业内人士认为，Z世代年轻人不再盲目为情感溢价买单，更看重性价比

文/片 记者 管悦 济南报道

万元钻戒回收价
仅有千元左右

2月25日上午，山东国际珠宝
交易中心内人潮涌动，不少消费
者正在挑选心仪的珠宝饰品。然
而，在一家主营钻石回收的店铺
里，店主王云（化名）却在“劝退”
意向出手钻石的顾客。

“价格太低了，不如自己留
着当个纪念。”王云坦言，受国际
钻石市场价格持续下行以及消
费端需求减弱的影响，目前店内
钻石售价较往年已下降约四成，
销量同比下降超五成，回收价更
是“一路走低”。

王云介绍，钻石回收价格根
据钻石克拉重量、颜色、净度、切
工等标准而定，以一枚三年前购
入的30分钻戒为例，品牌专柜售
价普遍在万元以上，而如今根据
成色、钻托材质等差异，回收价
在1000-3000元/枚。“其实值钱
的部分是戒托，通常是18K金或
铂金材质，如果整枚戒指回收价
在2000多元，有的钻石连1000元
都不到。”

和王云一样，钻石批发商余
先生也感觉到了市场的“寒意”。

“钻石不像黄金具备硬通货的属
性，本就不保值，回收价基本就
是售价的两到三折。”余先生介
绍，自2025年初以来，钻石价格持
续下跌，以五年前购买的一枚50
分、H色、VVS2净度的天然钻石
戒指为例，当年整枚售价约3万
元，如今裸钻回收价已跌至2000
元，整枚回收不超5000元。

“购买钻石的人比原来少了

超六成，不少同行都开始撤掉或
减少钻石品类。”余先生坦言，以
1克拉以下钻石为例，其价格同
比2024年下降近40%，“走不动
量，价格还会继续下滑。”

很多品牌店
拒绝回收钻石

在社交平台上，关于钻石回
收价跌成“白菜价”的讨论热度
持续攀升。有网友发帖称，自己
花25000元购买的钻戒，到手不到
一年时间，咨询回收时竟只值
4000元；有网友表示，2021年斥
资5万元购入的一克拉钻戒，如今
回收报价已不足万元，三年时间
蒸发超八成；还有网友表示，曾
以17999元购入的40分碎钻钻戒，
如今回收价仅2800元，钻石部分
仅价值900元。

关于有网友称十年前花1.8万
元买的钻戒，如今回收价仅180元
一事，济南点点当黄金钻石负责人

张女士表示，该价格不存在参考意
义，按照济南正常行情来看，回收
价在2000元/枚以上。

在张女士看来，由于钻石回
收行业缺乏统一的定价标准，受
品牌溢价过高、碎钻镶嵌或证书
不全等因素，钻戒回收价可能会
有比正常行情低的情况存在，

“高克重、高精度、附带GIA证书
等品质过硬的大克拉钻石价格
相对坚挺，尚能维持一定回收价
值。”

随后，记者又走访了济南市
多家钻石品牌专柜咨询回收情
况。CRD克徕帝、周大福等多数
品牌专柜店员均表示，目前不提
供钻戒回收服务。

“一般品牌店的钻戒一旦售
出，就不予回收。”GD钻世界（泉
城路店）工作人员表示，店内仅
支持以旧换新，且该服务仅限于
在本店购买的钻戒。换购时，可
按该枚钻戒当时的实际售价进
行抵扣，但要求换购新品的价格

高于原钻戒售价的50%。
此外，也有部分品牌虽不提

供回收和换购服务，但可为顾客
有偿改款。“毕竟每一枚钻石都是
独一无二的，更偏向情感纪念，而
非投资品。”一位品牌店员坦言，对
于小克拉、日常佩戴级别的钻戒而
言，其二手流通价值本就有限，如
果不急着用钱，不建议出手，可
以留着当作纪念或改款。

年轻人重新定义
钻石消费市场

与天然钻石市场“量价齐
跌”不同，培育钻石正凭借成本
优势，迅速站上消费市场的C位。

“培育钻石性价比极高，肉眼几
乎看不出与天然钻石的区别，成
为不少消费者日常佩戴首选。”
济南一家培育钻石专卖店负责
人张女士介绍，以一克拉、带证
书的高品质培育钻石为例，单枚
裸钻仅2120元，整体售价5000-

7000元；同品质天然钻石，仅单枚
裸石就在3万元以上，“30分培育
钻石裸石卖二三百元，天然钻石
则需4000-5000元。”

在此趋势下，培育钻石的价
格优势迅速转化为市场份额。相
关行业数据显示，2025年，在全球
钻石珠宝市场中，培育钻石销量
占比已突破40%，较2019年增长
超过8倍。另据《2025培育钻石产
业发展报告》预测，2026年至2030
年，中国培育钻石市场年均增速
将达49%，五年间规模有望增长
约5倍，到2030年市场规模或超过
1025亿元。

“钻石恒久远”为何“失灵”
了？在济南从事钻石回收业务多
年的王先生看来，目前，钻石消
费市场正在经历一场结构性变
革，其关键在于消费观念和群体
的转变。

“以Z世代为代表的年轻人，
对‘钻石象征爱情’的传统营销
已不买账，不再盲目为情感溢价
买单，更看重性价比。”王先生表
示，不少消费者开始转向价格更
亲民的培育钻石。与此同时，随
着金价持续走高，黄金作为保值
资产的吸引力进一步凸显，也分
流了不少消费者。

谈及钻石市场的未来走向，王
先生表示，钻石市场将明显分化：
小克拉、中低品质的天然钻石，
受培育钻石的持续挤压，价格还
有较大下行空间，最终会与培育
钻石形成一个相对稳定的价差
区间，满足不同消费层级的需
求。高品质、大克拉天然钻石本
质仍是奢侈品，稀缺性决定其不
可替代的价值，收藏属性将支撑
起特定消费圈层的需求，价格相
对稳定。
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近日，在社交平台上，有
网友称，十年前花1 . 8万元
买的钻戒，如今回收价仅180
元，贬值幅度高达99%，引发
网友热议。不少从事钻石回收
业务的经销商表示，与金银铂
涨声一片不同的是，曾经稳坐

“高价奢侈品”宝座的钻石，身
价逐渐大跳水。济南市场情况
如何？“钻石恒久远”怎么“失
灵”了？

跨越山海的温暖“约定”

530名甘肃定西务工人员乘专列抵达青岛
记者 曹婧雯 青岛报道

2月25日21时29分，G2096
次高铁专列驶入站台，530名来
自甘肃定西的务工人员顺利抵
达青岛。这是2026年山东省首
趟东西部劳务协作返岗务工专
列，也是青岛连续第六年以“专
列之约”迎接定西乡亲。

据介绍，为了让务工人员
暖心抵达、安心返岗，青岛市人
力资源和社会保障局牵头联动
铁路、地铁等多部门，提前谋
划、协同发力，织密“出发—抵
达—上岗”全流程服务保障网。
站台上，各区市引导牌清晰醒
目，人社部门工作人员手持“青
岛欢迎您”的条幅等候。青岛北
站开辟返岗人员绿色通道，地铁
同步做好接驳保障，实现下火车、
上接驳、零停留无缝衔接，高效打
通返岗“最后一公里”。

“一下车就看到欢迎牌，工
作人员主动帮拿行李、指引路
线，心里特别踏实。”首次来青
务工的定西青年宋维国说道。

此趟专列是2026年山东省

首趟东西部劳务协作返岗务工
专列，也是青岛连续第六年以

“专列之约”迎接定西乡亲，今
年返岗专列的服务再度升级。
一是岗位供给精准扩容。春节
前，人社部门深入企业一线摸
排用工需求，归集高端制造、新
兴产业等领域优质岗位8000余
个，部分技术岗位月薪可达万
元以上，为务工人员提供更多
高质量选择。二是前置服务细
致暖心。依托“青定人力”劳务
协作机制，两地人社部门打破
地域阻隔、提前联动，线上开展
岗位推介、远程面试，帮助务工
人员在返岗前就完成岗位匹
配，减少盲目流动；线下提前谋
划做好务工人员返岗“点对点、
一站式”保障，提供岗前技能培
训、入职指导等闭环服务，助力
务工人员快速适配岗位、融入
青岛。三是稳岗成效持续凸显。
青岛持续加大对定西来青务工
人员扶持力度，开展针对性培
训，助力务工人员从“普工”向

“技工”转型，不断提升就业竞
争力；同时强化人文关怀与权

益保障，用心解决住宿、子女入
学等实际困难，让务工人员真
切感受到城市温度。今年返岗
人员中，老员工占比超六成，不

少已成长为企业技术骨干，部
分务工人员在青岛安家落户，
真正实现“一人就业、全家增
收、扎根城市”的美好愿景。

2月25日，来自甘肃的务工人

员抵达青岛北站后出站。
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