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9天租出近200块地，共享菜地缘何又走红
城里人有了自己的“一亩三分地”，也有了精神家园和亲子乐园

文/片 见习记者 冯子芯
济南报道

9天租出近200块地
共享菜地越来越多

3月9日下午，济南龙骨山公
园内，几百块四方的菜地整齐排
列着，每块地头都插着醒目的白
色标牌，清晰标注着专属编号。放
眼望去，不少地块已完成开垦，新
鲜湿润的泥土被翻整出规整的地
垄；另有部分菜地仍保持着原生
状态，静静等候市民认领。

该共享菜地的工作人员赵女
士站在地头，向来看地的市民介绍
着菜地的租赁模式，“30平方米的
地块自己种一年1299元，半托1599
元，全托1800多元。”她表示，三种
模式里，选择自己种的最多，“大
多数人都是为了体验乡村生活”。

赵女士介绍，这片共享菜地3
月1日正式交付，目前已经开业一
周多，总共204块地，分为30平方
米和50平方米两种规格，50平方
米的地块已经全部出租，30平方
米的地块还剩不到20块。

记者了解到，像这样的共享
菜地，济南目前还有十余家。除
了像龙骨山公园这样靠近居民
区的小型共享菜地，还有在郊区
选址，占地更大、活动更丰富的
共享农场。

初禾农场位于市中区一处村
庄内，至今已经运营了六年，是济
南规模最大、开得最早的共享菜
地之一。“我们这儿占地55亩，有
260多块地用作共享菜地，来认养
的人每年都在增加，今年有200多
户。”农场负责人曹修帅介绍，初
禾农场的共享菜地分为两档价
位，30平方米自理为1200元/年，
全托为2600元/年，另外还有45—
200平方米的不同大小地块可供
选择。

曹修帅表示，这几天天气回
暖，农场刚复工不久，再过半个月
左右就会有客户陆续来种菜了，

“我们这儿很多人都是连续认养

了好几年的，从开业一直续租到
现在的客户有十来个。”与龙骨山
公园内的共享菜地不同，初禾还
打造了小小动物园、研学科普区、
科技小院等衍生区域。

“想让孩子体验体验”
亲子家庭为主力客群

虽然恰逢工作日，但仍有不
少人正在自己的地里忙活，前来
咨询的市民也络绎不绝。

“开始播种的时候一定要通
知我，我带着孩子一起来。”龙骨
山公园内，一位选择了全托管服
务的市民向工作人员叮嘱。

赵女士表示，这近200块地的
租客，有70%左右都是亲子家庭，
大都是想让孩子来体验生活。“想
让孩子体验一下种地的感觉。”市
民李先生的孩子还在上幼儿园，
他和邻居一起包下了两块相邻的
菜地，“这也是我们一家人能一起
玩一玩的机会”。

有意思的是，曹修帅最开始
也是“种地体验者”中的一员。
2020年，为了给孩子做点健康的
辅食，他包下了五六亩地自己种
菜，“后来朋友来了都说挺好，就
干脆把这片荒地流转下来，机缘
巧合下就开了这个共享农场”。

除了亲子家庭，消费者中也
不乏退休老人、年轻夫妻等。他们
来包菜地，大多是为了活动筋骨，
打发时间，顺便种些健康无公害
的蔬菜。

不远处，市民武先生打理完
自己的两块地，直起腰来。他去年
在别的共享菜地租过三块地，算
是有经验的老手。“这边离家近，
土质也不错，是黑土，很适合种
菜。”他打算和父亲一块儿种点
青菜、黄瓜、西红柿等常吃的蔬
菜，“天然无公害的，种出来自己
吃放心”。

农场东边一块30平方米的菜
地内，一对年轻夫妻正在拿着铲
子和锄头忙碌，“平时我俩比较
宅，也没什么地方去玩，干脆租了
块地，准备种点菜”。

共享菜地能否长久
“价值变现”是关键

记者了解到，2020年前后，
“共享菜地”流行起来，近两年再
次走红。山东农业大学经济管理
学院教授崔丙群表示，运营方把
农村闲置土地分割，配套各种农
耕服务，是一种农业和文旅融合
的轻量化创新。

共享菜地为啥能走红？崔丙
群分析，这是多种因素共同作用
的结果。“首先是消费需求的转
变，其次是商业模式的创新，还
有政策和城乡融合发展的外部
背景。”他表示，城市居民对绿色
农产品的需求在上升，同时生活
节奏快，大家普遍有亲近自然、
释放压力的情感需求，“共享菜
地刚好弥补了这种城市生活体验
的缺失”。

值得注意的是，单纯从成本
看，共享菜地种出来的蔬菜可能
还没租金值钱。崔丙群对此认为，
蔬菜只是需求的附属产品，消费
者需要的是一种将健康、体验、情
绪、教育融为一体的复合价值，

“算上这些，它带给消费者的产品
实际上是超值的”。

在初禾农场的实践中，菜地
本身不赚钱，但衍生出的云养鸡、
研学、民宿反而成了盈利点。崔丙
群认为，“菜地引流+后端变现”
这种模式具备可持续性，“共享菜
地是流量入口，吸引城市消费者
后，将其与乡村多元业态结合，实
现价值变现”。

不过，行业并非一片坦途。
“大多数撑不过三年。”有业内人
士透露，近年来，济南虽然新开了
不少共享菜地，但也有不少共享
菜地悄然停业。

“这个行业，既得懂农业技
术，也得懂文旅运营、客户服务，
还得懂风险防控。”崔丙群认为，
未来三到五年内，济南乃至山东
的共享菜地行业将经历洗牌，最
终可能形成“头部引领+区域百
花齐放”的格局。

文/片 记者 管悦 济南报道

近日，国际银价强势走高，
带动国内投资需求激增，白银
消费市场一片火热。齐鲁晚报·
齐鲁壹点记者探访市场发现，
白银类产品市场虽然热情高
涨，但回收渠道“门槛重重”。

从首饰到银条
白银消费热度攀升

3月8日，济南印象城
二楼珠宝区内人头攒动，
不少主营白银产品的区域
颇为热闹。“今天足银一克
是36元，比前几天便宜了
几块钱。”一家品牌珠宝店
的店员郭女士介绍，自
2025年下半年起，白银价
格一路攀升，最贵时足银
一度达到每克41元。“销量
同比增长约两成。”郭女士
表示，因金价高，不少顾客
转而购买银首饰替代。

随着银价持续攀升，
白银的投资属性也逐渐受
到消费者关注。3月9日，记
者走访济南市多家品牌珠
宝店了解到，继黄金之后，
银饰、投资银条、银元宝等
白银类产品正迎来新一轮
消费热潮。

“今年1月底涨势较
猛，店里每天都有不少顾
客来打听银条价格。”济南
市一家招金银楼的店员介
绍，店内所售银条采用“一
口价”模式，以100g规格为
例，折后售价为4384元，购
买者多为给孩子存着或是
有送礼需求。“后续涨势谁
也说不准。”也有店员提
醒，白银产品价格近期波
动较大，消费者务必保持
理性，切勿盲目追高。

有的拒绝回收
有的价格砍半

尽管白银类产品市场热情
高涨，但其回收渠道存在诸多
限制。3月9日，记者走访济南市
多家品牌珠宝店了解到，周大
福、老凤祥、招金银楼、潮宏基
等品牌目前均暂不开放白银回
收业务。有店员表示，白银更适
合佩戴、装饰、做纪念品，不建
议把白银等同于黄金，当作短
期变现获利的投资品。

“我们门店销售的白银产品
可以按原价和克重抵扣，其他品
牌的产品回收价格就低很多。”
济南一家中国珠宝门店的店员

举例介绍，目前店内白银饰品售
价为37元/克，而回收价仅为17
元/克；此外，如果消费者想换购
新品，还需另付加工费。

事实上，白银产品回收在
二手市场仍旧“门槛重重”。3月
9日，在历城区一家贵金属回收
店内，店长郭女士正忙着将刚
刚回收来的几件白银饰品归
类。她介绍，随着银价走高，店
内顾客明显增多，不少人拿着
闲置银饰来询价。不过她也表

示，银饰分为9 2 5银和
999银，这两种银材在纯
度、硬度、光泽和适用场
景方面存在显著差异，

“回收仅限于999的足银
产品”。

另一家银饰专卖店
的店员也表示，店内仅
回收999足银，“925银含
有7 . 5%的其他合金，这
层合金会氧化发黑，提
纯成本较高，回收价值
也较低”。

回收压价套路多
如何避坑有讲究

随着白银回收热度
攀升，社交平台上不少
消费者反映遭遇压价、
检测有猫腻等问题。

有网友称，在网上
预约上门回收足银，原
本约定每克15元，对方
上门后却以“氧化太久”

“纯度不够”“要扣折旧
费”等理由，最终压至8
元/克。还有网友表示，
有店家要求将银饰邮寄
检测，在未达成交易前
便自行熔银，随后以纯
度不达标为由压价。更
有网友遭遇“鬼秤”，明
明在家称好20克，到店
只剩17克，却因没证据
只能吃哑巴亏。

消费者如何避坑？
在济南从事金银饰品二

手回收生意多年的余先生给出
建议：白银回收行业缺乏统一
标准，消费者交易时务必多留
心眼儿。首先，自己一定要提前
复秤，做到心中有数；其次，警
惕用强酸清洗银饰，强酸会腐
蚀白银导致克重“缩水”；最后，
回收过程中务必全程在场，别
让银饰离开视线；如果商家用
火烧变黑质疑纯度，可要求进
行无损检测。他提醒，出售白银
前最好先了解基本的纯度知
识，交易时多问几家对比，避免
被不良商家“割韭菜”。

这段时间，在济南市历城区东边一处居民区附近的空地上，总能看
见不少市民在挥舞锄头，开垦着自己的“一亩三分地”。这里是一处新开
业的“共享菜地”，放眼济南，像这样的“共享菜地”还有十余家。“共享菜
地”已不是新鲜事物，为啥能再次走红？
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不不少少市市民民在在共共享享菜菜地地里里劳劳作作。。

银银价价大大涨涨，，但但回回收收变变现现难难。。
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