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2026齐鲁(济宁)春季车展圆满收官

新能源日益受宠，“新生代”成购车主力

车市格局悄然转变

消费趋势同步全国

车展现场人流如织，消费氛
围持续升温。市民李先生跟妻子
携手来车展看车，他们瞄准的是
吉利、奇瑞等国产品牌的新能源
车型。“参展的汽车品牌很多，合
资、国产的车型都很丰富，我们
详细看了心仪的几款车型，收获
不小。来车展一趟，我们就不用
挨个车店去跑了，省力省心。”

技术进步、用车成本低，是激
发李先生购买新能源汽车的关键
因素。“家里有一辆油车，开了七
八年，该淘汰了。现在新能源的技
术上来了，用车成本更是比油车
便宜很多，所以我们着重在看风
云T9、银河M9等车型，还是要再
综合对比之后再决定。”

与李先生一家抱有同样想
法的消费者不在少数。工作3年
的张女士表示，她比较心仪的是
吉利星愿。“星愿的造型比较好
看，电池技术也值得信赖，家里
人也比较支持我，如果价格合适
的话，当天我们就能交定金。”

此外，在上汽大众、东风日
产等车企的油车展位前，消费者
也络绎不绝，仔细查看着车辆的
各种细节。“朗逸、轩逸车型是比
较经典的，口碑也不错，适合家
用。”王先生表示，耐用、皮实、省
油，是他买车最看重的。

根据乘联会官方数据，2025
年乘用车领域新能源车零售总
量1281万辆，同比增长17 . 6%，
销售总量首次超过燃油车。不
过，燃油车虽占比下降，但仍有
大量拥趸，其去年全年销量为
1093万辆，跌幅明显收窄。这种
变化趋势，从本次车展中也可见
一般。

优惠退潮逆势突围

济宁交出亮眼答卷

不止用车成本，购置税、国
补省补政策，也影响着消费者的
购车决策，对此，各个4S店的工
作人员最有发言权。

“今年第一季度，我们单店
销售星愿车型500台左右，同比
呈下降趋势。主要原因在于2026
年新能源车型购置税减半，国
补、省补‘退坡’，无形中增加了
消费者购车成本。”新吉运销售
顾问张世坤介绍，尤其今年1月、
2月份，门店到访量、销售量明显
下降。为应对这种变化，吉利推
出购置税补贴，选装礼、缤纷礼
等多重活动，吸引消费者到访购
车。“相比前两个月，3月份店里
的到访量、成交量都有明显上
升。现在马上又要进入汽车销售
旺季，市场应该会逐步回暖。”

上汽大众交运店为应对补
贴收窄，也推出了多重优惠福
利。销售顾问袁野表示，近期上
市的ID. 9X新能源车型，推出了
定金膨胀礼、挚友同行礼、奢享
升舱礼等多重权益，还有抖音抵
扣券等优惠。“今年第一季度全
店销售量为600台，与去年同期
基本持平，其中朗逸、途观等燃
油车占销售量的90%。”

像上汽大众、东风日产等传
统燃油车企，都在瞄准新能源赛
道，纷纷布局增程、纯电车型。东
风日产华源店销售经理孟凡容
介绍，除N6、N7等网红车型外，
东风日产近期推出了NX8车型，
表现颇为亮眼。“一季度全店成
交量在1000台左右，其中还是以
燃油车为主，但新能源汽车的占
比已经从去年同期的10%增长
到目前的20%。"

值得注意的是，受去年乘用
车销量高基数的影响，2026年全
国乘用车零售销量，虽较去年明
显下降，但在济宁本地仍有吉利、
上汽大众、东风日产等车企交出
亮眼成绩单。鹏龙极狐销售顾问
高子阳对未来充满信心：“相信随
着品牌在济宁当地的持续深耕，
销量、知名度会越来越好。”

青年群体接棒续力

让利激活消费潜力

在2026齐鲁(济宁)春季车
展上，以“95后”“00后”为代表的
青年群体，已然接过汽车消费的
接力棒，成为观展选车、下单购
车的绝对新生主力。各品牌展位
前，不少年轻消费者俯身查看车
辆参数配置、坐进车内体验驾乘
空间，围着销售顾问详细询问优
惠细则；试驾预约区前，意向购
车群众有序排队，处处彰显着汽
车消费的蓬勃活力。

24岁的李振和未婚妻，在小
米汽车展台前正详细咨询红色
款SU7的配置细节与落地价格。
步入职场刚满两年的二人，正在
为即将到来的婚礼筹备人生第
一台车。“我们选车，颜值是入门
门槛，智能配置是核心刚需，绝
不是可有可无的加分项。”李振
的话，道出了当下年轻购车群体
的普遍诉求。在他的购车清单
里，360度全景影像、自动泊车是
解决城市通勤痛点的“必备技
能”，流畅的语音交互、完备的影
音娱乐系统，更是直接决定了日
常用车的幸福感。

和李振有着相似购车逻辑
的年轻人，构成了本届车展的消
费主力。25岁的徐萌在新能源展
区反复比对后，最终锁定了一款
高性价比代步车型。“这款奇瑞

凯翼特价车只要45900元，续航
能达到350公里，日常上下班、周
末短途出行完全够用。”徐萌说，
此前她已经走访了城区多家线
下门店，最终选择在车展下单，
核心看重的就是展会的政策叠
加优势——— 不仅终端售价较门
店低了不少，还有签到礼、订车
礼等多重福利，透明的比价环境
也省去了来回议价的烦琐，对年
轻首购群体格外友好。

“近两年，‘95后’‘00后’在
购车群体中的占比一直在持续
攀升。”车展现场吉利银河销售
负责人张莹表示，步入职场、组
建家庭带来的刚性出行需求，是
这个群体启动首次购车计划的
核心动因，而首购用户占比的不
断提升，也正成为各大汽车品牌
销量增长的核心支撑。

在新能源汽车持续受年轻
消费者青睐的同时，燃油车凭借
成熟的技术体系与便捷的使用
体验，仍是不少消费者的务实之
选。“日常用车以市区通勤为主，
燃油消耗成本可控，更重要的
是，我更偏爱燃油车的驾驶质
感。”在城区工作的刘纪恩坦言，
自己日常行驶里程相对稳定，对
油价与电价的差异敏感度较低，
加之暂不具备安装固定充电桩
的条件，燃油车的补能便利性，
更贴合他的出行需求。

重磅让利惠及买家

多样选择迎合需求

2026齐鲁(济宁)春季车展
展会现场，“春日焕新、一置万
金”的消费热潮持续升温。各大
汽车品牌集中推出重磅让利举
措，政企双补、置换福利、购置税
减免、金融贴息等政策组合拳密
集落地，从入门代步车到中高端

车型，全品类的价格下探贯穿全
场：东风奕派开启超级置换节，政
企双补叠加万元购置税补贴，让
利幅度拉满；东风风神L8推出置
换一口价10 .99万元，让消费者购
车一步到位；ID.ERA 9X预售
5000元订金可抵10000元尾款，同
步赠送价值万元的智能踏板，首
任车主可享整车终身质保；纵横
G700探野版指导价32 .99万元，车
展限时权益价直降2 .5万元，仅需
30 . 49万元即可入手；吉利银河推
出限时超级置换金，购车至高可
享10000元置换补贴……一系列
实打实的让利举措，引得现场消
费者直呼“真给力”。

本届展会的参展阵容实现
主流汽车品牌全覆盖，既有东风
日产、上汽大众、丰田等合资品
牌主力阵容同台亮相，也有比亚
迪、吉利银河、领克、捷途、北京
汽车、奔腾、凯翼等自主头部品
牌集中参展，更有特斯拉、小米、
鸿蒙智行、极狐、东风奕派等新
能源赛道热门选手悉数登场，为
不同消费需求的群众提供丰富
多元的购车选择。

展会期间，主办方与各参展
车企全面加码惠民力度，整合发
布惠企利民“政策包”，在购车补
贴、置换福利、限时优惠、特价车
型等举措基础上，配套设置参展
礼、签到礼、订车抽奖礼等特色福
利，让群众在逛展过程中尽享实
惠，真正实现赏车、购车、玩趣一
站式满足，打造了一场好看、好
逛、好省、好玩的全民汽车盛会。

春风为伴，驭行向新。2026齐
鲁(济宁)春季车展以更齐全的品
牌矩阵、更丰厚的购车福利、更优
质的观展服务，为济宁消费者奉
上了一场汽车盛宴，为推动区域
汽车消费提质升级、服务经济社
会高质量发展注入了持久动力。

褚思雨 丁安顺 陈丹 济宁报道

4月10日至12日，2026齐鲁(济宁)
春季车展在济宁体育馆举行。作为
2026年度济宁首场大型汽车展会，本
届车展以“惠购济宁 焕新出行”为
主题，集结40余个主流汽车品牌、数
百款热门车型，通过国补、厂补、店
面补贴多重政策加持，现场各品牌
销售价格探底。

历经二十六年深耕发展，被誉
为“沿黄第一车展”的齐鲁车展，已
成长为齐鲁地区乃至全国汽车界的
重要品牌盛事。作为重要分会场，
2026齐鲁(济宁)春季车展也已连续举
办26届，依托总部资源实现与济南主
会场全面联动，参展品牌矩阵与展
会规格持续升级，已然成为鲁南地
区汽车市场的重要风向标。

消费者查看车辆的配置。 扫码查看专题。
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